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NEGOCIACIÓN EN 

SERVICIOS DE 

SALUD  

 

Forma en que se asigna al prestador del servicio de salud el dinero proveniente 

del  gobierno 

Dos o más actores 

 

 

 

Pacientes  

 

 

Prestadores  

 

 

Pagadores  

CONSIDERACIONES COMERCIALES EN 

LA NEGOCIACIÓN DE LOS SERVICIOS 

DE SALUD MECANISMOS DE NEGOCIACIÓN DE LAS REDES 

DE SERVICIOS DESDE LOS ASEGURADORES. 

Los mecanismos de pago a prestadores son 

una de las herramientas con las que se 

puede abordar este  problema 

Puede definirse como un 

tipo de contrato entre: 

Las reformas en el pago a 

prestadores afectan principalmente 

a cuatro actores: 

 Infraestructura sanitaria  

 Profesionales de salud  

 Pacientes  

 Aseguradores/pagadores  

 

 Evidencia que permita medir los flujos 

comerciales en el sector salud. 

 Evidencia de flujos  

 Evidencia sobre las respuestas políticas 

destinadas a mitigar los efectos  negativos 

del comercio sobre la salud 

Identifica necesidades de 

poblaciones 

 

Divide grupos en 

submercados. 

 

OBRAS SOCIALES 

NACIONALES 

CONSIDERACIONES COMERCIALES EN LA 

NEGOCIACIÓN DE LOS SERVICIOS DE 

SALUD 

1. Única instancia 

del Gobierno 

Federal 

 

2. Determinar el 

universo de los 

medicamentos 

 

3. Instrumentar 

estrategias de 

negociación 

CONCEPTO RELATIVO DE COMERCIO INTERNACIONAL 

 

Transacciones financieras de bienes y servicios 

 

Operan en diferentes países. 

 

NEGOCIACIÓN DE PRECIOS EN 

SERVICIOS DE SALUD 

SEGMENTACIÓN DE MERCADOS EN 

SERVICIOS DE SALUD Y NEGOCIACIÓN 

DE CADA SEGMENTO.  

Entidades de seguridad 

social sin fines de lucro 


