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Negociaciones

en
L -

organizaciones

de salud

—Esquemas de
contratacion en
servicios de
salud

Comparativos
de manuales
de facturacion
dela
Seguridad

Anidlisis de
contratos en
servicios de
salud

Talleres de
negociacion
de servicios de
salud dindmica
de grupos

Los Institutos

Investigacion, formacion y atencion,

son el eje central de los Institutos Salud

Nacionales de Salu Nacionales de Salud.

Organismo descentralizado de la Administracion
Publica Federal, con personalidad juridica y

México

El Sistema de

Centros Regionales, Hospitales
Federales de Referencia y Hospitales
Regionales de Alta Especialidad, INS
en ™ yotras instituciones hospitalarias y
académicas, conforman la Red de
Servicios de Salud de Alta

| Especialidad.

Garantizar la prestacion gratuita de servicios
de salud, medicamentos y demas insumos
asociados a las personas sin seguridad social

en los términos previstos en el Titulo Tercero
Bis de la LGS.

=Uno esta integrado por instituciones de salud creadas en el marco del sistema de seguridad

social para atender las necesidades de salud de los trabajadores que desempefian sus actividades

-Otro es el subsector para la proteccidn social de la salud, que se financia esencialmente a través

de contribuciones del gobierno federal y de los gobiernos estatales, y se dirige a las personas que
por su condicién laboral no son derechohabientes de la seguridad social.

-La cosa que el obligado

debe dar

Bl patrimonio propio, sectorizado en la Secretaria de
Salud.
Selctor Dos laborales en el campo de la formalidad.
publico
subsectores
Los convenios que
producen o transfieren las Objeto de
Contrato

toman el nombre de
contratos.

Negociar es un acuerdo obtenido a través de una
prestacion reciproca que da satisfaccion a ambas
partes; es una solucidn que respeta los intereses

-

obligaciones y derechos, ™} los contratos - El hecho que el
obligado debe hacer o

no hacer.

Todo negociador en
salud debe en primer
lugar reconocer y

Debera contar con clausula 'y

A

declaracion

Negociar en salud es un
mecanismo de comunicacion que
consiste en conocer los deseos de
la otra parte y en satisfacer los
propios.
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