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Mecanismo de negocio de las redes de servicios
desde los aseguradores

Consideraciones comerciales Negocia}c.ién de precios
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En varios paises han
comenzado a conceder un
espacio explicito.

A los

Seguros privados dentro de sus
sistemas de salud al permitir a
la poblacion escoger entre
diferentes aseguradores
publicos y privados.

Colombia
|

46 aseguradores compiten por el
aseguramiento de los 42
millones de habitantes

I
Chile

I
La poblacién puede decidir
prefiere asegurarse con el
asegurador publico, Fondo
Nacional de Salud FONASA
donde recibe un plan de
beneficios igual para todos
independientemente del monto
de aporte o por lo contrario
prefiere cotizar alguna de las 14
Instituciones de salud Previsional
ISAPRES que entregan un plan
de beneficios que se establece
en funcion del aporte y perfil de
riesgo.

Los sistemas de salud de la regién
pueden establecerse en cuatro
grupos segun su grado de
fragmentacion (integrado o}
segmentado) y participacion del
sector privado en el aseguramiento y
la prestacion de servicios dentro de
los sistemas publicos de salud o de
los sistemas de seguridad social.

I
Uruguay

|
Diferentes aseguradoras y
prestadoras de servicios publicos y
privados, con y sin animo de lucro,
estan cumpliendo con su funcién
dentro  del sistema Nacional
Integrado de Salud (SNIS).

I
México y Venezuela

|
Los seguros privados solo podrian
ofrecer seguros voluntarios que
ofrezcan productos
complementarios, suplementarios
0 de duplicado fuera de los
sistemas de salud.
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