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2.1. MECANISMOS DE NEGOCIACION DE LAS REDES 2.2. CONSIDERACIONES COMERCIALES EN LA 2.3. NEGOCIACION DE PRECIOS EN
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< Pacientes, gobierno y el sistemas de pago a prestadores, Los numerosos acuerdos y tratados comerciales tienen
Asistencia médica y seguros de salud - forma en que se asigna implicaciones que van mas alla de sus limites institucionales, y Comisién para negociar el precio de medicamentos e
al prestador del servicio de salud, el dinero proveniente del requieren de un mayor protagonismo de los diversos actores insumos para lasalud contenidos en el Cuadro Basico
gobierno, la compafiia de seguros u otro organismo financiador. implicados (la OMS, el Banco Mundial, la OMC, agencias para el primer nivel de atencion médica y en el

regionales, fundaciones, gobiernos nacionales, sociedad civil, las
ONG y lacomunidad académica).
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Julio/20/2021 se publicé en el Diario Oficial de la
Federacion el “Acuerdo por el que se abroga el
diverso por el que se crea la Comisién Coordinadora
para la Negociacion de Precios de Medicamentos e
Insumos para la Salud, publicado en febrero/26/2009,
asi como sus modificaciones subsecuentes.

Catéalogo de Insumos para el segundo y tercer nivel.
% cantidad y calidad de la asistencia=resultados y evaluacion
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Evidencias sobre los vinculos que existen entre la salud y

Mecanismo de pago tipo de contrato entre dos o mas actores el comercio.
pacientes, prestadores y pagadores sirven para:

0

% evidencia que permita medir los flujos comerciales en

< ocuparse de algunos de los aspectos derivados de la falta de el sector salud.
informacion simétrica entre actores

< definir reglas como el precio por paciente o grupo de l % evidencia de los efectos de flujos, determina si el
pacientes, el reintegro de los costos y criterios para el traslado comercio contribuye a mayores o menores indices de
o rechazo de pacientes. q salud, o si conduce al desarrollo econémico, o si la

% La literatura econ6mica - tipo de contratos que crean salud y el comercio se refuerzan mutuamente. Reformas a la Ley Organica de la
incentivos en base a informacién imperfecta como teoria de la Administraciéon Publica Federal del 30 de
agencia. ‘ % evidencia sobre respuestas politicas destinadas a noviembre de 2018.

mitigar los efectos negativos del comercio sobre la
salud, o a optimizar los beneficios sanitarios,
distribuyendo costes y beneficios.

< el quinto parrafo del articulo 1 de la Ley de
Adquisiciones, Arrendamientos y Servicios del
Sector Publico.

prevén mecanismos alternos de contratacion
en materia de salud.

La literatura econémica se refiere a este tipo de contratos que
crean incentivos en base a informacién imperfecta como teoria
de la agencia.

Esta teoria analiza la relacién contractual entre dos actores: un
principal y un agente, donde el primero contrata al segundo
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3.1. SEGMENTACION DE MERCADOS EN SERVICIOS DE SALUD Y
NEGOCIACION DE CADA SEGMENTO (PREPAGAS, EPS, ARS)
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