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MECANISMOS DE NEGOCIACION DE LAS REDES DE SERVICIOS DESDE LOS ASEGURADORES

Se definen La OMS

Sugiere que los objeivos

La literatura de los contratos de seguro

Distintos

economica entre prestadores y pacientes

Como la forma en
que se asigna al
prestador de servicio

Se refiere a este tipo de
contratos que crean incen-
tivos en base a informacion
imperfecta como teoria de

la agencia

AW

Mecanismos de pago a
prestadores, son una de
las herramientas con las
que se puede abordar
este problema

Establecidos

de salud el dinero Todo

Sistemas de pago generan

. distintos incentivos para la

Proveniente eficacia, la calidad y la utili-

zacion de la infraestructura
de salud

Por medio de métodos
de pago, deben servir para
mejorar la eficacia y la calidad

Esta

Del gobierno, la

compaiia de se- Estos Aumentar

Contacto entre médico
y paciente implica un
problema de informacion

asimétrica

guros u otro orga-
nismo financiador

Teoria analiza la relacion
contractural entre 2 acores La disponiblidad, permitir
que el paciente elija al
medico y deben ser faciles
de implementar

Incentivos pueden
variar segun se trate

del prestador, el paci-
ente o el pagador

Sirven para ocuparse
de los derivados de la
falta de informacion

simétrica, al definir
reglas como el precio
por paciente




CONSIDERACIONES COMERCIALES EN LA NEGOCIACION DE LOS SERVICIOS DE SALUD

Actualidad para una _
efectiva custodia de los
sistemas sanitarios nacio-
nales se requiere una
comprension detallada

’ 3 areas de

4—/En la

evndenaas

D’e
el comercio afecta y

afectara a las politicas
y sistemas sanitarios
de un pais

Asi

Como optimizar las oportunidades
de beneficiar a la salud y la atencién
sanitaria al tiempo que se reducen
los riesgos

Pueden

\ Perseguir objetivos

nacionales en esferas
tales como las normas,
las licencias y los titulos
de aptitud con el fin de
garantizar la calidad del
juridicamente para

servicio
el comercio de \

servicios Los

N

El AGCS

T

Ofrece un sistema
de condiciones pre-
visibles y exigibles

Por ejemplo Es aplicable

Compromisos pueden
variar entre las regiones
de un pais que consigna

sus compromisos en listas

a)Adopten a
los gobiernos,
cualquier nivel
u organismos
dependientes

Accediendo a la condicién
de observador pleno en el
Consejo General de la OMC

Sefalan

b)Incidan en el
suministro de
servicios




NEGOCIACION DE PRECIOS EN SERVICIOS DE SALUD

;
Existia una Comision
encargada de negociar Anteriormente
el precio de medica- Es
mentos y demas insu- Funciones El Articul . . . .
y ; rt culo Asi que la actual administracion
mos para la salud Unico )
reitera que las nuevas facultades

para realizar procedimientos de
licitacion consolidados

Es decir
- Simplemente otorga Pero
Aquellos para los el acuerdo por el que
cuales existe un se crea la referida
posible oferente Comision [

También adjudicaciones
directas en materia de
salud, para insumos con
o sin patente o de fuente
Unica

en el mercado al
momento en que se
tenga programado
realizar la contratacion

-
I.Ser la Unica instancia del Il.Determinar el universo lll.Instrumentar
Gobierno Federal que pueda de los medicamentos y estrategias de nego-

negociar anualmente los demas insumos para la salud ciacion y de adquisicion

precios de los medicamentos sujetos a negociacion que coadyuven a hacer

mas eficiente la compra
publica




UNIDAD III. SEGMENTACION DE MERCADOS EN SERVICIOS DE SALUD Y NEGOCIACION DE CADA SEGMENTO(PREPAGAS, EPS, ARS)

——

Establecerse los sistemas
de salud de la regién en
4 grupos segun su grado
de fragmentacion y parti-
cipacion del sector privado

Los

<«4—Pueden

Son

Por tanto

Esta organizacion
vertical se traduce
en mecanismos de
contratacion con
clinicas y prestadores,
tanto publicos como
privados

El

N

Sistema mexicano de
salud es un sistema segmentado
que dependiendo de la poblacion
objetivo de cada subsistema,
ofrece beneficios muy diferentes

\ T

Se define

Las EMP

\

2 sectores

-

Empresas de medicina
prepaga predominan las
empresas de medicina
prepaga que asumen la
forma de sociedades
comerciales

\

Por

Cooperativas y Mutuales
(CyM) aquellas entidades
no luvrativas que ofrecen
planes de salud pero no
operan ni como OS ni
como medicina prepaga
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