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Esquemas 
de 
contratación 
en servicios 
de salud  

Comparativos de 
manuales  de 
facturación de la 
seguridad social  

En el SNS 
coexisten el 
sector público y el 
sector privado, 
que interactúan 
de manera 
diversa y en 
proporciones 
también diversas 
el país de que se 
trate.  

La primera 
institución en 
convertirse en 
un Instituto 
Nacional de 
Salud fue el 
Hospital Infantil 
de México 
“Federico 
Gómez” 

Los 
requerimientos de 
salud pública en 
nuestro país son 
cubiertos por 
diferentes 
entidades que 
ofrecen diversos 
servicios y apoya 
a la población.  

 

Como los 
Institutos 
Nacionales de 
Salud (INS) son un 
pilar en la 
estructura del 
sistema.  

 

Actualment
e existen  
13Institucio
nes 
Nacionales 
de Salud.   

En el caso de México, el sector 
público incluye dos subsectores.  

Uno esta integrado por instituciones 
de salud creadas en el marco del 
sistema de seguridad para atender las 
necesidades de la salud de los 
trabajadores que desempeñan sus 
actividades laborales en el campo de 
La formalidad.  

.  
Y otro el subsector para la 
protección social de la salud, 
que se a financia esencialmente 
a través de contribuciones del 
gobierno federal y de los 
gobiernos estatales. .  

 INSABI: es un 
organismo 
descentralizado 
de la 
administración 
pública federal, 
con personalidad 
jurídica y 
patrimonio propio, 
sectorizado en la 
secretaria de 
salud.  

 

 Hospital Infantil de México, 
Instituto Nacional de Cardiología , 
Instituto Nacional de 
Cancerología,  Instituto Nacional 
de Nutrición, instituto Nacional de 
Neurología, instituto Nacional de 
Pediatría, instituto Nacional de 
psiquiatría, instituto Nacional de 
Salud Pública, instituto Nacional 
Publica, etc.   

Esquemas 
de 
contrataci
ón en 
servicios 
de salud  
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Análisis de 
contratos en 
servicios de 
salud  

Los convenios 
que producen o 
transfieren las 
obligaciones y 
derechos, toman 
el nombre de 
contratos.  

Todas las 
personas que 
tengan capacidad 
jurídica de 
ejercicio.  

Es decir, las 
personas 
mayores de 18 
años que se 
encuentren en 
pleno uso de 
sus facultades 
mentales.  

Que se requiere de: 
consentimiento  

Objeto que pueda ser 
materia del contrato.  

Talleres de 
negociación de 
servicios de salud 
dinámica de 
grupos   

Negociar es un acuerdo 
obtenido a través de 
una prestación 
reciproca que da 
satisfacción a ambas 
partes; es una solución 
que respeta los 
intereses.  

La negociación en salud, es 
un mecanismo de 
comunicación que consiste 
en conocer los deseos de la 
otra parte y en satisfacer los 
propios.   

Por otro lado 
las personas 
morales 
pueden 
celebrarlos a 
través de sus 
representante
s legales.   

El contrato puede ser: por 
incapacidad legal, por vicios del 
consentido, porque su objeto, o 
su motivo o fin sea ilícito o por 
que el contrato no se haya 
manifestado en la forma que la 
ley establece.  

Quienes 
pueden 
celebrar 
contrato  

Cuyos elementos básicos 
son: la información, el poder 
y el tiempo.  
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