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Para impulsar la creación 

de una Pyme o su 

expansión es fundamental 

elegir el préstamo 

más conveniente con el fin 

de que evites que a la larga 

se convierta en una 

pesadilla 

El experto Kawasaki asegura 

que la Regla 10/20/30 de 

PowerPoint es muy sencilla 

y eficaz 

para enfrentar a los 

inversionistas de capitales. 

Además, afirma que se 

aplica para 

cualquier presentación que 

se oriente hacia la obtención 

de un acuerdo. 

Aunque cuentes con margen 

de tiempo de una hora, 

recuerda que estás usando 

una 

laptop con Windows, por lo 

tanto te llevará alrededor de 

cuarenta minutos para lograr 

que funcione con el 

proyector. Esfuérzate por no utilizar 

una fuente más pequeña 

que treinta puntos. Te 

garantizo que va 

a mejorar tu 

presentación, ya que te 

exige encontrar los 

puntos más importantes 

y saber 

cómo explicarlos bien. 

Tener el bussiness plan como 

documento guía. El plan de negocio no 

es un mero trámite para conseguir un 

crédito o una subvención. El 

emprendedor debe utilizarlo como un 

documento de reflexión para plasmar 

las ideas, clarificarlas y pulirlas. 

Perfecciona la idea. Puede 

que tú pienses que tu idea 

de negocio es la mejor del 

mundo, pero esta 

percepción puede no ser 

real. 


