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GENERALIDADES DE LA
EMPRESA

 Existe una tipología de riesgos
bien definida, la cual centra su
estudio en diferentes variables

(internas y externas) que la
organización tiene que tomar
en cuenta para la evaluación

de los riesgos que puedan
afectar la operatividad.

Todo negocio puede usar un plan
lean para gestionar estrategias,
fechas de entrega, actividades o
incluso la tesorería. El plan ágil es

rápido, sencillo y más eficiente que
un plan de negocios formal porque
no incluye sumarios, descripciones
o información del contexto que las
personas implicadas en el proyecto

conocen de sobra. 
Establecer la estrategia, Cifras que no

pueden faltar, El Plan de Negocios
Estándar, El plan de negocios de la

startup 

Un plan de negocios sirve como guía para poner en
marcha y posteriormente administrar un negocio, al
fungir de instrumento de planeación, organización,

coordinación y control y evaluación. Éste sirve
principalmente como instrumento de planeación ya

que nos permite planificar el uso de recursos,
estrategias y cursos de acción o pasos a seguir

Existen 4 factores
básicos a tomar en

cuenta: 1. Acercamiento
a la estrategia 2. Proceso

de dirección
estratégica.3. Análisis
del entorno. 4. Análisis
interno. La cadena de

valor. 

Se puede tomar como
referencia al sector de que se

trate (manufacturero,
comercial, de servicios o
agropecuario), a fin de

establecer rangos acordes que
apoyen y promuevan la

instalación y operación de los
negocios, y orienten, conforme

a lo acordado, su
homologación con las
tendencias mundiales. 




Modelos actuales de
plan de negocios

La utilidad del plan de
negocios en instancias que

lo requiere

 Los factores
de éxito de una

empresa
competitiva  

Los factores
de riesgo y
factores de
prevención

 La evolución
de los negocios
en el país y en

el mundo

Identificar el concepto de negocio:
La idea inicial debe considerar como primer paso una rápida

verificación de credibilidad. Antes de continuar con una idea, debes
evaluarla a la luz de estos cinco elementos: (1) valor al cliente, (2)

oportunidades en el mercado y su (3) grado de innovación, así como
también cuál será, considerando ambos casos, (4) la viabilidad y (5)

la rentabilidad. Un concepto de negocio puede considerarse
promisorio si cumple con cinco elementos esenciales, mismos que

se analizan a continuación:
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