


¿Qué es promoción?
Actividades que estimulan la demanda de un

producto a través de incentivos materiales

Estrategias de 
promoción de ventas



Estrategias

Impulsa el movimiento de 

stock de los mayoristas a los 

detallistas

Son vendedores colocados en 

los establecimeintos para llegar 

a los compradores

Camiones con la imagen del 

producto que transportan productos 

y obsequios

Están impresos en el empaque 

del producto y ofrecen un 

descuento o premio

Promotores uniformados transportados 

en un vehículo junto con un supervisor, 

quien asigna territorios a visitar 

Cuento y recuento

Fuerte de mostrador

Brigadas de distribución

Blitz de distribución

Cupones en producto



Técnicas de promoción

CUPONES DEL 

COMERCIO

PROMOCIÓN CON 

PRODUCTO EXTRA

CUPONES 

IMPRESOS

PREMIOS EN 

EMBALAJES

EMBALAJES 

REUSABLES


