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DESARROLLO DEL PLAN DE

EI plan de negoclos requiere PN NS/ ™ LA NC
una elaboracién muy
cuidadosa para lograr un NEGOCIOS

Vi alalailiaie)

conocimiento profundo de
cada una de las facetas del
negocio, para conocer el
entorno en el cual el negocio
operay para poder examinar
las consecuencias de
diferentes estrategias y
tacticas que pueden utilizarse
en el desarrollo del mismo.

El Plan de Negocio consiste en un
documento, donde se describen las
bases de la creacion o del desarrollo
de un proyecto empresarial, los
objetivos del mismo, al igual que los
medios a utilizar para alcanzarlos y
para reducir riesgos.




Asimismo, debe de proporcionar un
panorama general del mercado y de
los requerimientos de la nueva
empresa, producto, servicio o, en su
caso, de su crecimiento. El plan
puede elaborarse para una empresa
de reciente creacién o para una que
ya esta operando y tiene planes de
desarrollo.
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Define la idea
de tu negocio:
misién, visién,
producto, valor,
mercado, etc.

Pasos para desarrollar éxitosamente tu

Plan de Neg

Define el producto g

o servicio que vas a ofrecer.
Describe sus caracteristicas y
funcionalidades, asi como las
necesidades que cubre

Incluye objetivos | en el mercado.
y metas a corto,

mediano y largo
plazo.
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)
Identifica a tus competidores
(existentes y potenciales) y
sus caracteristicas: fortalezas,
debilidades, precios, volumen
de ventas, estrategias, etc.

550

Disefia tu organigrama.
Haz una descripcién
detallada de los cargos,

| 4- Produccién

las funciones y las

responsabilidades de

las personas que

| 5- Organizacion

formarén parte de tu

negocio.

PLAN DE
NEGOCIOS

i Es una herramienta que redng
informacion necesaria para valorar
iy un negacio y establecer los
forma alades parametros generales para ponerlo
enmarcha.
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Especifica si tienes alguna
alianza o planeas

cantidad, alcance, @
objetivos, términos

ellas. Los inversionistas querrén
conocer todos los detalles.

tenerla. Define
y condiciones con cada una de

0Ci0s
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Identifica tu mercado
5 (tamafio, barreras,

tendencias) y tu
HaHlies akiative @
(segmentacién,

necesidades, factor de
crecimiento)

-

Define tu modelo

de negocio y elabora tu plan
financiero para los dos
primeros afios. Proyecta las
lineas de ingresos y gastos
con estimaciones légicas.

§

Describe tu estrategia de
marketing, nollg
comunicaciones

y ventas,

considerando

caracteristicas de tu producto,
mercado, competencia,
objetivos y metas.

Incluye un listado con las
posibles amenazas que
pueden presentarse para

tu negocio. Identifica
estrategias de contingencia
para enfrentar estos riesgos.
Debes estar preparado y
proteger tu negocio!

Desarrollo del plan de negocios. Presentacion
Comprender y estar en la posibilidad para
desarrollar un negocio, conociendo el ambiente
dentro del cual operan y que aspectos se deben

tomar en consideracion para crearlo.

Estructura de un
Plan de Negocio

D del p o

Deﬂne ia necesqdac L la que resDonde -l

respecto & o harea da) mere mio

Equipo de trabaj

jo
Elige tus colaboradores y asignales roles y

Analisis de mercado

Comprueba si existe una oportunidad para
tu idea, describe a tus consumidores

po y adapta tu a ellos

Modelo de negocio

Explica cual es tu propuesta de valor, el
método para generar Ingresos y los recursos
necesarios para ello.

Plan financiero

Una idea de negocio debe ser rentable, en
este punto comprueba su viabilidad
econémica,

Analisis de riesgos

Evalga los riesgos de la empresa, las
herramientas que utilizaras para hacerles
frente y un plan alternativo.

Plan de implementacion
Define como pondras en marcha tu
negocio, sus tiempos y sus fases
para lograr el objetivo final,
gaztenpresa



Business Plan

YES=> $

DOES IT/
> WORK?

«~__ ___No

Razones para tener un
plan de nhegocios en una empresa

Identifica la

cantidad, tiempo y
tipo de apoyo
financiero
requerido

Para el desarrollo del Plan de
NEGOCIOS Negocios se deben tener en cuenta
los siguientes elementos: Naturaleza
o idea del proyecto de negocio.
Incrementa las . . L, .
el Inssmen Estudio de Mercado. Estudio Técnico.
la organizacion duccion de la 4 . . .
£ Ryehi i Elementos econdémicos y financiero.
Riesgos y estrategias de continencia.
Dol Avucea 1. Naturaleza o idea del proyecto de
necesarias para segmentos de ne g oc iO

lograr los objetivos mercado y perfiles
de clientes



