Modelo costo-
volumen-utilidad

Punto de
equilibrio

Nivel de
produccién y ventas

eCostos y gastos
eControl de cifras
eAnalisis y planeacion

Prinsipales
objetivos

_ eGanancia marginal
Otros terminos )
*Porcentage de ganancia

eValores
se expresa ePorcentage
eUnidades

*Renta del local
Costos fijos eSueldos administrativoa
eServicios publicos

eMaterias primas

Costos variables eMano de obra
eComisiones

ePrecio

Punto de equilibrio

economico eCompradores
e\Vendedores
*Objetivos

Punto de equilibrio J
eVentas

financiero

eProduccioén
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1.7.1 Comportamiento

de costos variables, fijos y
totales

Medido en unidades producidas
Costo variable materiales directos costos de muro
y costo de mano de obra

*Medida de actividad
Costos ﬂjOS eDepreciacion en linea recta
eSeguro de maquineria

Puede cambiaren proporcién a
los niveles de actividad

Costo total

aaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaa
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1.1.2 Calculo en forma Muestra el efecto

del volumen sobre los costos Metodo grafico

algebraicay grafica y sobre las utilodades
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Parametro mas incierto

1.2.- Analisis de Indica las

variables que mas afectan Capacidad del proyecto o soporte

sensibilidad el resultado econémico del proyecto

Aumento en las materias primas
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1.2.1.- Efectos de cambio

Recursos operativis
Utilidad antes de

en el precio, costo fijos y que proveé capitalde i esto

trabajoy activos fijos

volumenes de ventas
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1.3.- Decisiones usando

e|ngresos iguales
a los costos

G'l modelo COStO—VOl_u men- Costos fijos genera utilidades
=ifl e ePux-Cuvx-Cf=
utilidad PCCUneCEE VA
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1.3.1.- Decisiones respecto

d €X

panciones de planta

e Mide expansion sobre los costos

e No afecta el cambio propuesto

e Aumenta los costos fijos

e Aumento de ventas

e Aumento de produccion

e Aumento del parto de quilibrio

e Aumento de utilidades
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1.3.2.- Analisis de la
rentabilidad del producto

Competencia

. ) *Segmento estable
industrial

Participantes .
) *Segmento no atractivo
potenciales

Sustitutos eSustitutos reales o potenciales

Compradoresy

ePoder de negociacion
provedores

e Compra de materia prima

Utilidad del pronostico

e Empleados
de ventas

e Turnos de produccién
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» Doferiencia, entre costos
desembolsables y costos no
desembolsables

e Costos variables son costoa

1.3.3.- Decisiones respecto desembolsables

a cierre de lineas e Costos desembolsables, representa
gastos en efectivo

Costos no desembolsables, representan
gastos o erogacidones efectuadas
previamente con un beneficio
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