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Cuadro sinóptico



Motivos
emocionales
que impulsan

la compra

Emulación 
Comprar algún producto
o marca que tenga otra
persona para parecer a

alguien más 

Conformidad 

Comprar por ejemplo
tenis "Jordan" por

estar a la moda o por
tener los tenis de un
gran basquetbolista.

Individualidad 

Por ejemplo los
audífonos Bluetooth y

ya no usar de cable
para ser distintos a

los demás.

Comodidad 

Llevar mi auto a
qué lo laven en

lugar de yo lavarlo
por qué prefiero
estar cómodo 

Ambición 

Por ejemplo poseer el
mejor teléfono y el
más nuevo solo por

ambición sin importar
nada.

Estatus 
Poseer uno de los

mejores autos de la
mejor marca para
mejor estatus o

posición 


