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Claridad: Se entiende la claridad como la debida pronunciación de cada una de las sílabas, las palabras y
las oraciones que conforman el texto de un discurso. Precisión: La precisión en el discurso es el camino
más breve para llegar a la comprensión del auditorio y poder crear en él un estado de ánimo coherente
con la idea que pretendemos transmitir.  Concisión: Es la brevedad, exactitud y precisión en la forma de
expresarse, ya sea por escrito u oralmente.Corrección: Es importante recordar que el discurso es la idea
expresada en palabras y que, por consiguiente, la lógica y la sintaxis.Convicción: Al pronunciarse un
discurso es imprescindible estar absolutamente convencido de la bondad de la idea, de la verdad. 
 Entusiasmo y acción: La oratoria es la palabra en acción y, por consiguiente, las fuerzas que la impulsan
son el entusiasmo y la convicción.

Puede presentarse el discurso como mensajes, ideas y
sentimientos al público, a través de palabras, sonidos y 
símbolos de acciones que el orador selecciona y
organiza y que el público interpreta

La expresión de los conceptos,
de dar lenguaje escrito o
hablado, la eficacia adecuada
para deleitar, persuadir o
conmover; y la elocuencia como
la facultad de hablar o escribir
de modo efectivo para encantar

Conocimiento: tener el mayor conocimiento sobre el tema
que escogerá para ser manifestado.  Integridad: el orador
debe ser íntegro.  Confianza el orador debe tener plena
confianza de sí mismo.  Destreza y Habilidad: un orador
debe tener destreza y habilidad frente a su público.  Según
La voz pues definitivamente debemos de hacer uso de un
adecuado timbre de voz.  El cuerpo del orador tener una
postura correcta, estar vestido adecuadamente y utilizar
gestos y mímicas acorde con las palabras que pronunciamos
Según el punto de vista Intelectual y Emocional:  Clara y
Entendible, la oratoria se debe de manifestar de manera
clara, entendible y precisa para un mayor éxito
comunicativo.  Impactante y fácil de recordar, la oratoria
necesariamente debe ser impactante para captar la atención
del público y de ésta manera les sea fácil de recordar. 

La elocuencia tiene dos propósitos que identifican su
condición auténtica: el de convencer y el de conmover

Persuasión es la capacidad de convencer a alguien de
un determinado punto de vista. 

El publico y sus necesidades

El orador que aprende de memoria lo que va a exponer, se introvierte en su cerebro y se concentra
plenamente en recuperar lo que ha almacenado. El tiempo de memorización desempeña un papel
importantísimo. 

El improvisador nato tiene bagaje cultural. Sobre las cosas más sencillas puede
desarrollar una disertación importante y válida, que emocione y convenza. En
Colombia se destaca Eduardo Santos como el improvisador más elocuente, castizo,
ameno y culto. 

Los que improvisan si saber lo
que van a decir

Los que memorizan  lo que van
a decir y lo recitan

Los que escriben lo van a leer 

Metodos de exposicion

La oratoria y sus caracteristicas

Elocuencia y persuacion

Exposición 

Los oradores que leen deben tener condiciones especiales; la de saber leer, en primer
término. Este es un arte nada común. Son muy pocas las personas que cultivan el
arte de leer para los demás. La entonación, las pausas, las cadencias, los cambios
armónicos de la voz.


