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INFLUENCIA DE LA BIOLOGIA
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“filtro solar para los trépicos”
Charles Darwin  (1859),
propuso la existencia de un
proceso evolutivo. “Sigan los
genes”, recomendo.
Todos los seres humanos
jerarquizan a los demas
segun su autoridad y
estatus. Y todos tenemos
ideas relacionadas con la
justicia econdmica

CHARLES
DARWIN

INFLUENCIA DE LA CULTURA
Es posible que
nuestra semejanza
mas significativa, el |
sello distintivo

de nuestra

especie, sea

nuestra I

capacidad para E -
aprender y E g..@j
adaptarnos. a s @é
Nuestros genes

permiten la existencia de un
cerebro humano adaptativo: un
disco duro cerebral que recibe
el software de nuestra cultura.

CULTURAY GENERO

Lo que Q

significa ser gmer~an
un hombre o
una mujer, un
niio o una P
nina, difiere de |
cultura en
cultura.
Podemos observar el
poder de moldeamiento de
la cultura en las ideas
relacionadas con la forma
en que deben comportarse
hombres y mujeres.

INDEPENDENCIA O
i . RELACIONES
: JUEGO
¢ AMISTADES Y
W TN] RELACIONES CON
PARES

VOCACIONES

RELACIONES FAMILIARES

Los hombres, y las mujeres en papeles
de estatus elevado, tienden a hablar
mas fuerte y a interrumpir mas

DOMINIO SOCIAL

A diferencia de las
mujeres, los
hombres estan
mas preocupados
por el dominio social y tienen
mas probabilidades de
favorecer candidatos politicos y
programas conservadores que
preserven la inequidad grupal

Dominio
Social

CONFORMIDAD

general que

se refiere a actuar de
manera diferente debido a
la influencia de oftros.
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La
conformidad
es el término




SITUACION ACTIVANTES DE LA
CONFORMIDAD

La conformidad es
mayor cuando el
grupo tiene tres o
mas personas, y es
unanime, cohesivo y
elevado en estatus

PORQUE EL
CONFORMISMO Ser conformista
La conformidad es _ i
mayor cuando la B
gente responde de

manera publica

frente a un grupo;

con seguridad esto refleja
influencia normativa (porque las
personas reciben la misma
informacion, ya sea que

respondan de manera publica o
privada).

PERSUASION
La persuasion, ya sea que
se trate de

educacion o

propaganda, (@ "
esta por
todas partes;
en el corazon de la

politica, marketing, citas,
crianza infantil,
negociacion, religion vy
toma de decisiones en los
tribunales. Por ello los
psicologos sociales buscan
comprender lo que lleva al
cambio eficaz y
perdurable.

CAMINOS A LA PERSUASION

Ruta central y periférica
La persuasion
es el acto o la

9 | accion de
3 convencer a
alguien  sobre
N)(( g
algo en
- concreto.

Alguien persuasivo

:"; :"; es una persona que

- domina esta faceta y

que consigue persuadir con eficacia a
otra persona.

AGRESION Y SEXUALIDAD
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En una muestra de estudiantes
universitarios de 18 a 25 anos
de edad, el hombre promedio
penso en sexo alrededor de una
vez por hora, mientras que la
mujer promedio penso en sexo
alrededor de una vez por cada
dos horas; aunque hubo una
significativa variacion individual
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