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( Consiste en la clasificacion que se le da a las personas, categorizacion

Lo cual es el impedimento para alcanzar una meta, lo cual a
consecuencia de ello se produce una agresividad.

Fuentes emocionales del prejuicio
. - L Los factores emocionales se fomentan ‘por las situaciones
Entre dichos factores esta la frustracion y egresion.

sociales.

Agresion hostil

puede ser

Agresion

L es una forma de comportamiento fisico o verbal con la
Agresion . L ~ .
intencion de dafar a alguien.

Racial

instrumental

Se clasifica en
Genero

Es la preconcepcion negativa hacia un grupo y hacia sus

miembros individuales. Cabe mencionar que es una
actitud.

Prejuicio

Un estereotipo es la creencia respecto
de los atributos personales de un
grupo de personas.

Es complejo, puede originarse a partir de asociaciones
emocionales, de la necesidad de justificar el

comportamiento o de creencias negativas llamadas
estereotipos.

La actitud es la reaccion evaluativa favorable o
desfavorable hacia alguien o algo.

Existe un instinto agresivo innato. )

Teorias sobre la agresion

La agresion es una respuesta natural a la frustracion. )

El comportamiento agresivo es
aprendido.

La actitud es una combinacién de sentimientos,
inclinaciones para actuar y creencias.

COMPORTAMIENTO Y ACTITUDES SOCIALES

Las actitudes que expresamos predicen de manera

Un comportamiento positivo hacia alguien promueve la
simpatia hacia esa persona.

otras influencias.
Comportamiento interracial y actitudes raciales

imperfecta nuestro comportamiento, ya que estan sujetos a

Un acto de maldad puede facilitar la ejecucién de otro

Las actitudes siguen al comportamiento

L de igual forma funciona con los
menos insignificante.

Actitudes y actos de maldad
actos inmorales.

Algunos estudios realizados confirmaron que las actitudes
especificas y relevantes si predicen el comportamiento

Como las influencias sociales que en ocasiones sucede

cuando decimos algo que pensamos que oftras personas
quieren escuchar.

Es la tendencia humana a adaptar lo que decimos para
C La actuacion se convierte en creencia: decir es creer )7 complacer a quienes nos escuchan.

Lo que se dice se transforma en lo que se cree

Cuando minimizamos otras influencias sobre nuestro
comportamiento y nuestros planteamientos actitudinales y

cuando la actitud es relevante a la forma de comportamiento
observado.

Cambios de actitud
Las cuales pueden ser forjadas a través de las experiencias

ya que cuando surgen de la experiencia tienen mas

contrario.
Fortalecimiento de las actitudes

Son susceptibles de modificacion si los factores que han
influido en su aprendizaje actdan posteriormente en sentido

-Asociacién

Dichos factores que intervienen son

posibilidades de permanecer y de guiar las acciones.
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