ES LA FORMA MAS FRECUENTE EN LAS
NEGOCIACIONES

LA PREPARACION

LA DISCUSION

LAS SENALES

LAS PROPUESTAS

EL INTERCAMBIO

CIERRE POR CONCESION

DESPUES DEL CIERRE CON CONCESIONES,
ES EL TIPO DE CIERRE DE NEGOCIACIONES
MAS UTILIZADOS

CIERRE CON RESUMEN

EL CIERRE Y EL ACUERDO

TECNICAS DE

NEGOCIACION DEL PRECIO

NEGOCIACION

TIPPOS DE
LIDERAZGO

LIDERAZGO NATURAL

ESTRATEGIA PARA LAS OBJECIONES AL
PRECIO

COMO PRESENTAR EL PRECIO

PRESENTAR UNO O VARIOS BENEFICIOS DEL
PRODUCTO

DAR EL PRECIO SIN VACILACION

COMO VENDER UN PRODUCTO DE PRECIO
ELEVADO

EL LENGUAJE DEL PENSAMIENTO
SISTEMATICO " " ES LABONES Y
CICLOS’

LIDERAZGO TRANSFORMACIONAL

LIDERAZGO BUROCRATICO

LIDERAZGO " " DE LA CURVA"’

LOS CINCO PORQUES

ESTRUCTURAS SISTEMATICAS

CARACTERISTICAS

ENFATIZA LA OBSERVACION DEL TODO Y

NO DE SUS PARTES

LA ACTUAL SOCIEDAD

ES UN LENGUAJE CIRCULAR EN VEZ DE

LINEA

CONTIENE HERRAMIENTAS VISUALES PARA
OBSERVAR EL COMPORTAMIENTO DEL

MODELO

EL PENSAMIENTO SISTEMATICO

M

H N En

CARACTERISTICAS DEL
LIDERAZGO DE
EMPRESARIAL

BUENA CAPACIDAD DE COMUNICACION

BUENA CAPACIDAD DE MOTIVACION DEL
EQUIPO

EUTUSIASMO

EL LIDERAZGO EMPRESARIAL

CAPACIDAD DE RESOLUCION

EL PENSAMIENTO DE

LIDERAZGO

PENSAMIENTO
SISTEMATICO Y
LIDERAZGO

ORGANIZACION Y CAPACIDAD PARA
GESTIONAR LOS RECURSOS

VISION DE FUTURO

CAPACIDAD DE NEGOCIACION

DISCIPLINA

HONESTIDAD

PENSAMIENTO SISTEMATICO

.

SOPORTES PARA EL
PENSAMIENTO SISTEMATICO

METODOLOGIA

UN IDIOMA UNIVERSAL

Idiomas mas hablados en el mundo

11,80% mandarin
8,97% | =f= inglés

5,88% | o hindi

4,48% | &  espafiol

4,06% ﬂ 4rabe

2,92% ruso
2,88% bengali
2,23% E portugués
1,88% indonesio

1,41% | @ joponés
1,36% B alemén
52,61% demas

ESTRATEGIAS PARA EL
PENSAMIENTO SISTEMATICO

BENETICOS
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