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PROPUESTA DE MODELO DE NEGOCIO

El emprender un negocio es satisfacer las necesidades de un grupo de personas es decir prestar un
servicio o producto en este caso mi proyecto a seguir seria una farmacia ya que en mi comunidad
no hay una. y eso se convierte en un negocio cuando las necesidades te generan ganancia de
cierto producto para poder satisfacer ciertas necesidades econdmicas del emprendedor.
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Mi propuesta de valor seria el generar mis propios medicamentos teniendo en cuenta de poder
invertir en la meteria prima y laboratorio para brindar un mejor precio calidad de producto a mi
manera y presentaciones ademas de tener las instalaciones necesarias y brindar la mejor atencion
al cliente para tener preferencias una buena propuesta de valor.

Descripcion de la empresa

La empresa contara con servicios de calidad una buena presentacidn e higiene y una buena visién
del producto para poder mostrar y almacenar los medicamentos tener una constante aprobacién
ante Cofepris para tener certificacion para dar confianza a los clientes de la calidad de producto
que se les ofrecera

Tipo de empresa
Empresas del sector terciario (sector servicios).

El giro de la empresa, seria la elaboracion de propios medicamentos desde la materia prima hasta
los medicamentos es el proceso que llevara elaborar cada medicamento y el resto de cosas como
son gasas materiales de que se solicite a proveedores como son fabricas directas desde cierta
parte del pais el tiempo estimado en llegar seria de 6-7 dias. Y la clasificaria como comercial



Industrial
Clasificaciéonde 7 N Manufactureras

laempresa por
actividad

v

El analisis FODA una de las fortalezas en este caso seria la propia elaboracién de un medicamento
ya que registras tu propia marca tu propios porcentaje de produccion al dia , las oportunidades
que puedo tener al hacer eso es surtir a otras farmacias y mantener un precio justo , debilidades
realmente el producir los medicamentos no es nada facil y es muy dificil ya que necesitaria varias
aprobaciones de capacitacion pero en este caso suponiendo que asi sea seria una muy buena
opcion de trabajo y de emprendimiento. Las amenazas de un negocio o proyecto determinado en
este caso es muy riesgosos ya que al tener una falla en la produccién es decir que los
medicamentos no aprueben los beneficios o resultados esperados nos meteriamos en problemas
legales y multas muy altas en dado caso fallar o que tengas una reaccién adversa no esperada.

Misién, visién y valores
de una empresa.
Es larazon de serde una
empresa.

La mision seria lograr todo lo mencionado y tener la propia marca de medicamentos que se vaya
dando a conocer tener ciertas pruebas de beneficios contratar a el mejor equipo de trabajo lograr



cierto porcentaje favorable al dia tener al personal adecuado en cada area tanto de producciéon
como el de comercio y promocion y cierta imagen de confianza.

Vision

Comprobar y corroborar con los resultados de alivio de cada medicamento tener a los
clientes satisfechos y que sientan mejoria al consumirlos contar con transportes propios
para enviar a diferentes parte del pais volvernos internacional lograr poner en alto el
nombre de los productos ver el en 10 afios con locales propios en diferentes partes del
pais en este caso cauchutan, Tuxtla chico, Tapachula, Huehuetan, Huixtla Tuxtla
Gutiérrez ext.

Mis objetivos a corto plazo son en menos de 2 meses contar con el personal adecuado a
mediano tener suficiente producto y a largo plazo tener locales propios en cada punto
donde se iniciara rentando.

Generalmente una empresaesta formada minimo por 5 &reas funcionales bésicas
(direccion, administracion, ventas, produccion y contabilidad), pero puede estar formada
por muchas mas (investigacion, recursos humanos, estrategia, etc)
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