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Produccion
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De la misma manera, el

area de produccion abarca
una serie de actividades a

realizar, estas son:

Disenar el producto o servicio

Definir el proceso de produccion.

Determinar la ubicacion de las instalaciones y su distribucion.

Especificar los requerimientos de mano de obra.

Identificar y seleccionar a los proveedores de equipo, herramientas y
materias primas.

Obtener el equipo y herramientas necesarias para llevar a cabo el proceso de
produccion.
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Establecer el proceso de compras y control de inventarios de la em-
presa.

Comprar la materia prima para la elaboracién del producto y/o la prestacion del
servicio.

Adquirir (comprar o rentar) las instalaciones necesarias.

Acondicionar las instalaciones de la empresa

Reclutar y capacitar a la mano de obra necesaria y
Disenar el sistema de calidad de la empresa.




Organizacion

Aspectos legales
de implantacion y
operacion




Costos y gastos
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El costo es uno de los ele-
mentos mas importantes
para realizar las proyec-
ciones o planeaciones de

un negocio. Hay dos tipos:

Capital social

Créditos <
(préstamos)

<

<

El capital social es la cantidad total de dinero que invierten los duefos de la empresa (socios) para con-
formar la misma y sirve como base para el inicio de sus operaciones.

Un crédito es una aportacion econdmica que se entrega a la empresa, con el fin de hacer frente a com-
promisos o necesidades de inversion que no pueden ser solventados con el capital de la misma.
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Las entradas son todos los ingresos de dinero que la empresa recibe.

AW 4

Las salidas son todos los egresos que la empresa realiza. Los gastos o costos en que la empresa incurre
son salidas de dinero.

Proyeccion del
flujo de efectivo

< El flujo de efectivo permite proyectar, de manera concreta y confiable, la situacion econémica de la em-

presa a futuro, a la vez que facilita tanto el calculo de las cantidades de dinero que se requeriran.




Los estados financieros son resumenes de resultados de las diferentes operaciones econdmicas de la
empresa, en un periodo determinado o en una fecha especifica futura.
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se define como el instrumento que utiliza la administracién para informar las operaciones que se realizan
en la empresa en un periodo determinado.

Representan los recursos que recibe el negocio por la venta de un

Ingresos servicio o producto, ya sea en efectivo o a crédito.
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Ventas brutas venta de una mercancia o producto.
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Cuando las empresas venden, algunos clientes devuelven parte de
los articulos comprados (por ejemplo, cuando se trata de mercancia
dafada)

Devolucion sobre
ventas

[ Es el nombre de la cuenta que se utiliza para registrar el total de la
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Descuentos sobre
ventas
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ce un descuento por pronto pago si eéste se realiza dentro de un nu-
mero determinado de dias
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[Para alentar a los clientes a pagar sus cuentas, a menudo se les ha-




Es la suma del total de ventas menos las devoluciones y descuentos sobre
lo que se vendio.

Es lo que cuesta producir el articulo o servicio vendido a los clientes.

Una empresa comercial compra articulos con el proposito de revenderlos y
una manufacturera con el propdsito de procesarlos para venderlos con un va-
lor agregado.

Sueldos que se les pagan a personas directamente involucradas con el proceso
de produccidn, por ejemplo, obreros u operadores.

Son los gastos que estan directamente involucrados en el proceso de produc-
cion.

Es el resultado de las ventas totales (incluidas la disminucién de devolucio-
nes y los descuentos sobre ventas) menos el costo de ventas.
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(Gastos por honora-

Gasto por servicios
publicos

[ Gastos por ndmina

les

Gastos por manteni-
miento

Gastos de publicidad
y promocion
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Existe un numero muy
grande de posibilidades
de conseguir el capital
necesario para arrancar y
operar la empresa
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Resumen ejecu-
tivo

Contenido del re-
sumen ejecutivo

Naturaleza del
proyecto

El mercado

sistema de pro-
duccién










