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NACIMIENTO DE LA IDEA DE 

NEGOCIO 

Una idea 

original es 

aquella que 

tiene la 

fuerza para 

impulsar el 

desarrollo 

del 

emprendimi

ento, es la 

idea que 

diferenciará 

un producto 

con 

elementos 

similares a 

los de la 

competencia 

Propuesta 

de valor 

Generación 

de ideas 
Características de los 

modelos de negocios 

Desde una 

perspectiva 

estratégica, 

la clave del 

éxito de un 

negocio es 

desarrollar 

una ventaja 

competitiva 

única, que le 

permita 

crear valor 

para los 

consumidor

es y que le 

sea difícil de 

emular a la 

competencia

. 

Modelo de 

negocio 

En todas 

partes hay 

ideas que no 

requieren, al 

menos en un 

principio, una 

inversión 

extraordinaria, 

y que si se 

tiene la 

capacidad 

para 

detectarlas 

pueden 

convertirse en 

la solución a 

las 

necesidades o 

problemas 

que las 

personas 

requieren. 

Elementos de los 

modelos de 

negocios 

Bajos 

costos 

Es  

Describe la 

forma en que 

una organización 

crea, captura y 

entrega valor, ya 

sea económico o 

social. 

Son  

Proporciona

r 

información 

importante 

acerca de la 

selección de 

clientes, el 

producto o 

servicio a 

ofrecer, de 

cómo saldrá 

al mercado, 

de los 

recursos 

necesarios. 

Naturaleza del 

proyecto 

Análisis FODA, 

misión y visión 

de la empresa, 

productos y 

servicios de la 

empresa 

No siempre, las ideas tienen que ver 

con el producto; a veces el producto 

es el mismo pero lo que varía es el 

precio 

El análisis FODA es una herramienta que el emprendedor puede utilizar 

para valorar la viabilidad actual y futura de un proyecto, es decir, es un 

diagnóstico que facilita la toma de decisiones 

Son  

Son  

“Una idea 

original es un 

requisito 

para el éxito 

posterior, 

pero de 

ninguna 

manera 

asegura el 

éxito en el 

negocio 

Pero  

Aunque  

aspectos clave de la 

empresa, tales como 

el propósito de la 

misma, estrategias, 

infraestructura, 

bienes que ofrece, 

estructura 

organizacional, 

operaciones, políticas, 

relación con los 

clientes, esquemas de 

financiamiento y 

obtención de 

recursos. 

Abarca   

Innovación y diferenciación 

Antes de iniciar 

cualquier 

negocio, es 

necesario definir 

la esencia del 

mismo, es decir, 

cuáles son los 

objetivos de 

crearlo, cuál es 

la misión que 

persigue y por 

qué se 

considera 

justificable 

desarrollarlo. 

Justificación de la 

empresa 
Seleccionado una idea, debe justificar la 

importancia de la misma, especificar la 

necesidad o carencia que satisface, o bien el 

problema concreto que resuelve. 

Una 

vez  

Todo producto o servicio de una empresa debe encaminarse a la satisfacción de una necesidad 

o a la solución de un problema de un segmento de mercado definido. Lo anterior fundamenta el 

posible éxito de una empresa, por lo que se deben establecer de forma correcta y concreta esos 

elementos de éxito. 

La misión de una empresa es su razón de ser; es el propósito o motivo por el cual existe y, por 

tanto, da sentido y guía sus actividades. 

La visión de la empresa es una declaración que ayuda el emprendedor a seguir el rumbo al que 

se dirige a largo plazo. Una visión clara permite establecer objetivos y estrategias que se 

convierten en acciones que inspiren a todos los miembros del equipo para llegar a la meta. 

Es   

Es  


