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PRESENTACION DEL MODELO DE NEGOCIOS

Este proyecto consiste basicamente en la asignhacion de tiempos, responsabilidades, metas y
recursos a las diferentes actividades de una empresa de forma que se cumplan los objetivos.
El area de MARKETING abarca una serie de actividades por realizar como las siguientes:
desarrollar investigaciones, elaborar un analisis de la competencia, llevar acabo el estudio
del mercado, establecer el sistema de distribucion, definir la publicidad de la empresa,
disefar etiquetas, anuncios, logotipos, nombre comercial etc. En el area de PRODUCCION
se trata de las actividades que pudieron haber quedado pendientes: disefiar el producto o
servicio, definir el proceso de produccion, determinar la ubicacién de las instalaciones,
especificar los requerimientos de mano de obra, identificar y seleccionar a los proveedores
de equipo y herramienta, obtener el equipo, herramientas y materiales. Adquirir,
acondicionar, reclutar, capacitar disefiar el sistema de calidad de la empresa. Al igual en el
area de organizacion: definir las funciones de la empresay el personal que las llevara a
cabo, disefar la estructura organizacional, establecer los perfiles de cada puesto, elaborar
los manuales operativos de cada area funcional, definir el sistema de capacitacion a seguir
en la empresa. COSTOS Y GASTOS: el costo es uno de los elementos mas importantes de
tener en cuenta para iniciar o planear algun negocio o emprendimiento, existen dos tipos de
costos, costos variables: cambian en relacidn directa con determinada actividad o volumen,
COSTOS FIJOS: son aquellos que permanecen constantes en un periodo determinado, sin
importar si cambia el volumen de ventas. CAPITAL SOCIAL: el capital social es la cantidad
total de dinero que invierten los duefios de la empresa para conformar la misma y sirve como
base para el inicio de su emprendimiento. CREDITOS O PRESTAMOS: es una aportacion
de dinero que se entrega a la empresa con el fin de satisfacer necesidades de la misma.
ENTRADAS: son todos los ingresos de dinero que la empresa recibe. SALIDAS: son todos
los egresos que la empresa realiza, los gastos o costos en que la empresa incurre son
salidas de dinero. PROYECCION DE FLUJO EFECTIVO: se refiere a la informacion de
entradas y salidas para elaborar lo que se conoce como efectivo, o que muestra el toral
financiero, este flujo de efectivo permite proyectar de manera exacta el estado econémico de
la empresa a futuro. ESTADOS FINANCIEROS PROYECTADOS: su objetivo es que el
empresario visualice desde el principio hasta donde llegara el estado financiero si crecera o
no para la toma de decisiones. EL ESTADO DE RESULTADO: se define como el

instrumento que utiliza la administracion para informar las operaciones que se realizan en



un periodo determinado de esta manera la ganancia o pérdida se obtienen al restar los

gastos o perdidas a los ingresos y ganancias.

BALANCE GENERAL.: presenta la situacion del negocio en un momento particular, es un
instrumento que muestra a una fecha determinada, cuales son los activos, pasivos y capital
contable. Las cuentas de balance se clasifican de acuerdo a su liquidez, es importante
recalcar que las clasificaciones de la estructura contable, activo, pasivo y capital, forman la
contabilidad basica o la llamada ecuacion basica. INDICADORES FINANCIEROS: son
instrumentos que se utilizan para evaluar los resultados de las operaciones del negocio,
toman como base los estados financieros proyectados. Los indicadores son mucho mas y
muy variados por lo que su aplicacion y calculo individual no es un elemento de toma de
decisiones, es necesarios aplicarlo simultdneamente y analizarlos para llegar a conclusiones
validas que faciliten el proceso administrativo de la empresa. SISTEMA DE
FINANCIAMIENTO: el emprendedor deberé analizar, basado en sus estados financieros
proyectados, cuanto dinero requeria para llevar acabo sus actividades y cuando lo necesitara
una vez realizado esto, es necesario comenzar a buscar las diversas opciones de
financiamiento y las condiciones de pago que cada una de ellas ofrezca. INVERSIONES:
para invertir con éxito es necesario una infraestructura intelectual que permita adoptar
decisiones y la capacidad de evitar que las emociones deterioren esa infraestructura.
RESUMEN EJECUTIVO: es el concentrado de la informacion sobresaliente de cada una de
las areas del plan de negocios. Un buen resumen ejecutivo debe ser claro, conciso y
explicativo, no exceder de cinco paginas a doble espacio y contener toda la informacién
clave del plan de negocio, los elementos que dara éxito al proyecto, la informacion principal
de cada area analizada en el plan de negocios, que permita la evaluacién preliminar técnica,
econdmica y marketing del proyecto. CONTENIDO DE RESUMEN EJECUTIVO: contiene los
elementos principales del plan de negocios. NATURALEZA DEL PROYECTO: La
informacién que se incluye en el resumen es nombre de la empresa, justificacion, ubicacion,
ventajas, descripcién de los productos y servicios de la empresa. EL MERCADO: La
informacion de mercados que se incluyen en el resumen es descripcién del marcado que
atendera la empresa, demanda potencial del producto, conclusiones de estudio, resumen de
plan de ventas. SISTEMA DE PRODUCCION: La informacién que incluye es proceso de
produccion, caracteristicas generales de la tecnologia, necesidades especiales de equipo
instalaciones, materia prima, mano de obra. ORGANIZACION: organigrama de la empresa,

marco legal.



CONTABILIDAD Y FINANZAS: quien y como llevara todo el proceso contable, capital inicial
requerido, resumen de los estados financieros, resultados de la aplicacion de indicadores
financieros, CONTABILIDAD Y FINANZAS. Quieny como se llevara a cabo el proceso
contable, capital inicial requerido, resumen de los estados financieros. PLAN DE TRABAJO:
debera establecerse el tiempo necesario para iniciar operaciones, este dato se calcula
tomando en cuenta todas las actividades de las diferentes areas que se requieren para
iniciar operaciones. MODELO DE NEGOCIO: este describe una organizacién crea, capturay
entrega valor, ya sea econémica o social, al cliente, el termino modelo de negocio abarca un
amplio rango de actividad que conforman aspectos clave de la empresa, tales como el
propdsito de la misma, estrategias, infraestructuras, bienes que ofrece, estructura
organizacional, operaciones, politicas relacion con los clientes, esquemas de financiamiento
y obtencién de recursos entre otros. El modelo de negocio se puede dar a conocer en tres
formas diferentes el mas sencillo es en uno o dos parrafos, también lo puede redactar
utilizando vifietas para cada uno de los nueve puntos que lo integran, o presentarlo en forma
de gréafica. En resumen todos estos datos anteriores son de suma importancia para el
emprendimiento de un plan de negocio u empresa ayudandonos a tener éxito en el

emprendimiento. La clave del éxito es no desespera y persistir ante todos los obstaculos.
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