(e

[ PASION POR EDUCAR |

Nombre de alumnos: Marina Garcia Morales

Nombre de la profesora: Mireya del Carmen Garcia

Materia: Talle del emprendedor
Grado: 9° cuatrimestre

Grupo: A

Comitan de Dominguez, Chiapas; mayo de 2022.



PROPUESTA DE VALOR

Propuesta de valo

Ya que tiene claro cudl es el producto o servicio que
ofrecerd la empresa, el siguiente paso es redactar la
propuesta de valor, es aquella que tiene la fuerza para
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impulsar el desarrollo del emprendimiento. @
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= et Nombre de la empresa
El nombre de la empresa es su carta de presentacion, es
sicacion don empress Repdidc el reflejo de suimagen, su sello
[oerer— distintivo y, por ende, debe reunir una serie de
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PROPUESTA DE VALOR,
NOMBRE DE LA EMPRESA,

Una vez que ha seleccionado una idea, DESCRIPCION DE LA EMPRESA

debe justificar la importancia de la
misma, especificar la necesidad o©

carencia gue satisface, o bien el problema

g gﬂ:reto que resuelve.

JUSTIFICACION DE LA
EMPRESA

neces(aricydefinir la
3led8QR0g objetivas de crearlo, NATURALEZA DEL
F—POoLgLS considera PROYECTO
de définicion de Ia
d/e@ establece y define

esencia del mismo, es dggir,
cudl es la misidn qu ersigue
Jjustificable desarrollarlo. A pagti
naturaleza del proyecto, el em
qué es su negocio

El modelo de negocic properciona informacion importante

acerca de la seleccion de clientes, el producto o servicio a

ofrecer, de cémo saldra al mercado, de los recursos necesarios, El EMENTOS DE L05/

por lo que se aconseja, antes de redactarla, dar a respuesta a las yopgLos DE NEGOCIOS
siguientes preguntas:
£Quién es el cliente potencial para la empresa?
¢ Esta perfectarmente clara la propuesta de valor que se ofrece
al cliente potencial?
¢Cuales son las ventajas competitivas que diferencian a la
empresa?
iQué apoyos son necesarios para la eficiente produccién o
prestacion del servicio?
+Con qué recurses se cuenta y cuales es necesario conseguir?
- ¢Hasta dénde se quiere llegar con este proyecto (futuro
esperado de la empresa)?
- ¢(Como obtendrd ganancias la e ?

CARACTERISTICAS DE LOS
MODELOS DE NEGOCIOS
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. . BAIO COSTO DIFERENCIACION
Si la compafia tiene los mismos costos
que sus competidores, entonces tendra
las mismas ganancias. Por tanto, para
aumentar el margen de ganancias debe
disminuir los costos y asi hacer frente a la
competencia. Algunas medidas que se
pueden tomar para mantener los costos
lo mas bajo posible son: ser el namero
uno en el area o sector, teniendo un Muy
| ativo
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PRECIOS BAJOS

La diferenciacién o innovacién debe ser
de walor para el comprador, y se
proporciona al reducir el costo o aportar
una mejor o mayor utilidad al preducto, la
diferenciacién debe ser real y percibida
por el cliente (esto es, no solo tangible,
e
or
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PROPUESTA DE VALOR

MODELO DE NEGOCIO

Descripcion de
actividades de
una Empresa

Blementos
Cualidades del producto

Se refiere a los beneficios que ofrece el producto: fundionalidad, calidad y
precio de dicho producto, entre otras.
Relacidn con el consumidor E de

es decir, cudn

queda el cliente y
3 percepcian que el cliente tiene de su costo-beneficio.
Son los factores que atraen 3 un cliente hacla una MPresa ¥ le permiten 3
#sta definirse de manera positiva ante sus clientes.

Imagen y prestigio

Segun Porter, la cadena de valor es un
concepto muy importante, ya que a
través de ella se identifican los procesos a
seguir dentro del negocio, ayuda a elegir
indicadores y necesidades de recursos.

Una forma de iniciar la generacion de propuestas de valor,
es utilizar algunas de las preguntas que Alex Osborn (2005)

GENERACION DE IDEAS propone para generar ideas: ;Por qué es necesario el
producto? ;Donde puede hacerse? ;Cudndo deberia
hacerse? ; Como se hace?, y de ahi podrian derivar otra serie
de preguntas, por ejemplo: ;debe ser algo nuevo?,
4 hado?,
€

GENERACION DE IDEAS
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Un modelo de negocio (también conocido come disefio de negocios)
describe la forma en que una organizacion crea, captura y entrega valor,
ya sea economico o social. El término abarca un amplio rango de
actividades que conforman aspectos clave de la empresa, tales como el
propoésito de la misma, estrategias, infraestructura, bienes que ofrece,
estructura organizacional, operaciones, politicas, relacién con los
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