Materia: Taller del emprendedor

PROYECTO 3/
DE
EMPRESA

Alumna: Andrea Caballero Navarro

Grado y grupo: 9° A




Consultorio de enfermeria
"Caballero”

EL ARTE DEL CUIDADO




DESCRIPCION

Esta empresa esta disefiada para Ofrecer cuidados de enfermeria tales como:
curacion de heridas, administracion de medicamentos, canalizaciones y
cuidados especializados en el consultorio de enfermeria y a domicilio.

A pacientes de las siguientes etapas:
O Nifos
O Adolescentes
O Adultos
U Adultos mayores

La intencién es que las personas de la localidad puedan tener mejor acceso a la
salud, asi como también puedan asistir de manera frecuente a curaciones y
asistencia de enfermeria, evitando asi que las personas desarrollen infecciones
o los padecimientos se traten de la mejor manera mediante el consejo enfermero.

MISION

Brindar el mejor servicio, atencion y cuidado a la salud de las personas de la
tercera edad

VISION

Enfocar los recursos de la empresa para brindar la mejor calidad y atencion a
cada persona que lo necesite, sin descuidar la empatia y cuidado que nos
caracteriza como enfermeros hasta convertirnos en la mejor empresa de cuidado
a la salud de la region de Chiapas.

VALORES

1. Responsabilidad
Compromiso
Puntualidad
Respeto

calidad
Onestiodad
Empatia
Solidaridad

© N>R WD



LOCALIZACION

Entre 5ta calle norte poniente y 4ta callen norte poniente, bulevard Belisario
dominguez
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Este lugar es considerado estratégico, porque hay mas transito, es decir, muchas
personas tanto en automovil, transportes publicos y peatones pasan frente del
establecimiento, tendran una mejor forma de ubicarlo, ya que se encuentra sobre
el mismo bulevar, si personas de fuera llegaran buscando el establecimiento, la
ubicacion no es complicada, asi como también el que se encuentre frente a una
plaza nos da una ventaja

FODA
Fortalezas Oportunidades Debilidades Amenazas
Hay buen trabajo | Esta en buena | Competencia Medicamentos no
en equipo ubicacién tan accesibles
para todos
Existen buenos | Mejor Poco personal | Desabasto de
valores reconocimiento Administrativo medicamentos
para el
consultorio
Hay calidad en el | Lugar propio sin | Poco
servicio pago por | financiamiento
arrendamiento
Es un consultorio
anico en la regién




Graficas

Genero

= Hombres = Mujeres =

Hay mas Hombres que mujeres

CONSUMO MENSUAL APARENTE

30 Personas lo consumiran 1 vez por semana
20 personas lo consumiran 2 veces por semana
1000 personas los consumiran 1 vez por mes
1500 lo consumiran ocasionalmente

Consumo mensual : 2,280

CARACTERISTICAS DEL SEGMENTO

e Buscan atencion y cuidados para las 24 hrs del dia

e Prefieren buscar atencion profesional para la atencién del padeciemiento
e Muestran interés por precios accesibles

e Buscan amabilidad y buena atencion



En el corto plazo del segmento del mercado elegido es la poblacion de Comitan
de Dominguez, cuyas edades fluctian en 5 afios en adelante; 54.9% son mujeres
y 45.07% son hombres, del 100% de mi poblacion local.

ORGANIGRAMA







