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¢Qué es un plan de negocios?

Es un documento formal de objetivos empresariales, que se constituye como una fase de proyecciéon y evaluacion
¢Qué define el plan de negocios?

Son una parte importante de la creacion de nuevos negocios, ya sea Como una startup o una rama de un negocio
existente.

¢Qué transmite el plan de negocios?

Describe todo sobre un negocio, desde sus productos o servicios hasta cOmo va a generar ingresos, sus objetivos y
otros detalles

¢Qué justifica el plan de negocios?

Cualquier meta sobre el futuro que se fije

¢Para quién es conveniente que conozcan las proyecciones que se emplearon para estimar la utilidad
pronosticada?

Es conveniente que los inversionistas y financieros conozcan las proyecciones que se emplearon para estimar la
utilidad pronosticada. También necesitan conocer y entender los supuestos, la l6gica y los soportes que se utilizaron
para la realizacion de las proyecciones.

¢Qué se debe incluir que para el plan de negocios sea mas objetivo y facil de analizar?

debe incluir informacion histdrica y comparativa, con datos estadisticos y graficos de los ultimos cinco afios, en
dinero y porcentajes, sobre diferentes aspectos de la empresa y/o el mercado.

¢Qué cosa hace que disminuya los niveles de incertidumbre del posicionamiento exitoso del negocio en el
mercado?

La incertidumbre en las organizaciones es una constante producto de la convivencia de multiples escenarios
econdmicos que intervienen en la gestion de una compafiia con presencia internacional, los cambios en las
corrientes politicas y los diversos momentos coyunturales que puede vivir

éaqué le ayuda al emprendedor el plan de negocios?

Esto ayuda a visualizar escenarios, prospectar, prepararse y tomar acciones

¢Menciona cuales son todos los errores en la elaboracién del plan de negocios?

Pensar que un plan de negocio es simplemente un presupuesto.-No conocer bien a tu cliente.

Olvidar la estrategia de venta.-Hacer un estudio de mercado poco profesional.- Ser demasiado optimista.- No definir
los procesos productivos ni los responsables encargados de cada tarea.



¢Cuales son las razones para escribir el plan de negocios?

Un plan de negocio servira de hoja de ruta y de analisis estratégico. Permite establecer con claridad los limites del
negocio y sus puntos de referencia y poner por escrito lo que se esta haciendo y hacia donde se quiere ir (mision y
vision del negocio)

¢Cuales son las caracteristicas del plan de negocios?

Un plan de negocio presenta los siguientes objetivos: Definir la oportunidad de negocio. Permitir un estudio de
mercado que aporte la informacion requerida para llevar a cabo un correcto posicionamiento del producto o
servicio. Determinar con bastante certeza la viabilidad economica del proyecto.

¢Qué es el resumen ejecutivo?

Es el Plan de Empresa en miniatura. El propdsito de este resumen es captar el interés de un tercero, inversor o
socio, y hacer que lea el Plan completo. Debe de proporcionar una vision en conjunto de la oportunidad de negocio
en pocas paginas

;Qué es la definicion del sector industrial?

Es una actividad cuyo propésito es transformar las materias primas en productos elaborados, semielaborados o
super elaborados, utilizando una fuente de energia

¢Qué es la descripcion de la empresa?

Es la introduccién a tu negocio. Ademas de comunicar los productos y servicios que vendes, debe transmitir la razon
por la cual los vendes y los valores de tu empresa

¢Qué es el plan de mercadeo?

Es el documento que incluye las Estrategias de Marketing para un periodo de tiempo concreto.

;Qué es el analisis técnico?

Es el estudio de la accion del mercado, principalmente a través del uso de graficas, con el proposito de anticipar, con
mayor probabilidad cambios en la estructura del mercado

:Qué es el analisis social?

El andlisis social de los fenomenos del entorno humano es algo que todos hacemos cotidianamente, sin mayor
reflexion. Las ciencias sociales nos permiten mirar estos fenémenos con instrumentos, compararlos, ponerlos en
contexto y analizar los hechos como partes de procesos.



