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Un modelo de negocio

describe las operaciones de SU OBJETIVO ES
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MODELO DE procesos y funciones que PARA MAXIMIZAR
NEGOCIO? tienen como resultado un GANANCIAS

costo para la empresa y un
valor para el consumidor.
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El valor que la compania
obtiene de su diferenciacién
con otras depende también
del precio y margen de
ganancias
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Por otra parte, las
empresas que desean
tener éxito y permanecer
en un mercado de alta
competitividad deben
plantearse modelos de
negocio que tengan en
cuenta las siguientes
caracteristicas:

« BASAR EL MODELO EN
LA EFICIENCIA EN EL
USO DE RECURSOS
COMO EL CAPITAL Y EL
TRABAJO.

« LA PRODUCCION
LOCALPOR UNA
CUESTION LOGICA DE
REDUCCION DE COSTOS,
Y PARA UNA MAYO
ADAPTABILIDAD DEL
PRODUCTO A LAS
CARACTERISTICAS

NECESIDADE LOCALES,
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