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NACIMIENTO DE LA
IDEA DE NEGOCIO

PROPUESTA
DE VALOR

GENERACION
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DE LOS MODELOS
DE NEGOCIOS

ELEMENTOS DE
LOS MODELOS DE
NEGOCIOS

Es crear una ventajacompetitiva, agregar
factores que identifiqueny diferencienala
compafiia de sus competidoresyle denuna
posicién Unicay superioren el mercado. Desde
una perspectiva estratégica

En todas partes hayideas que no requieren,
al menosenun principio, unainversion
extraordinaria, y que sise tiene la capacidad
para detectarlas pueden convertirseenla
solucién alas necesidades o problemas que
las personas requieren.

Describe laformaen que unaorganizacién crea,
capturay entregavalor, yasea econdmicoo
social. Un modelo de negocio podriaserun
diagramade los componentes clave dela
empresaaintegraral iniciary operarla misma.

El objetivode un modelode

-Conocery reflejarlas caracteristicas, visibles o no, que
atraena un posible -comprador, loque define ala
empresacomo proactiva ante sus clientes. -Comunicar lo
gue hace mejorlaempresaola diferenciadela
competencia. -Serlo suficientemente simpley
entendible, paraque el cliente potencial aprecie los
beneficios. Buscar lafidelidad del cliente al mostrar los
beneficios que ofrecen sus productos o servicios

El mercado: descripcién del publico al que va dirigidala
propuestade valor. - La experiencia que recibié el
cliente:analisis de la opinion de los clientes en cuanto a
la propuestade valor, yaque es importante recibir
realimentacién directay veridica. El producto o servicio
gue ofrece al cliente entérminos de caracteristicas

- Guia las operaciones de unacompafiiaal prever
el curso futurode la empresay ayudaa planear
una estrategia parael éxito. Atrae aliderese
inversionistas. Obligaalosemprendedoresa
“aterrizar” sus ideas enlarealidad.

negocio es mantener los costos fijos Para que un modelo de negocioresulte
bajosy elvalor para el cliente alto atractivoy proporcione ganancias, debe poner
para maximizarlas ganancias. especial atencion

El modelo de negocio proporciona
informacionimportanteacercade la
seleccidon de clientes, el producto o
servicio aofrecer, de como saldra al
mercado, de los recursos necesarios

Propuestade valor: éstase obtiene mediante una descripcion
del problemadel Consumidor - Segmento de mercado: esel
grupo de consumidores alos que vadirigido el producto, -
Estructura de la cadenade valor: posicién de lacompaiiiay las
actividadesenlacadenade valor.



