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MODA.O DENEGOJ0 < Elementos fundamentales:

PROPUESTAEVALOR Es la mezcla unica de productos, servicios, e Cualidades del producto

beneficios y valores agregados que la Elementos: e Relacion del consumidor
empresa ofrece a sus clientes. e |mageny prestigio

El mercado; Descripcion del publico al que va dirigida la propuesta de valor,

La experiencia que recibio el cliente; Analisis de |a opinion del cliente en cuanto a la propuesta de valor,
El producto o servicio: Al que se le ofrece al cliente en términos de caracteristicas o atributos,

Las alternativas y las diferencias: Que son productos existentes en los mercados y que hace diferente
al producto que la empresa ofrece,

La evidencias o pruebas; Que tiene la empresa sobre las ventajas en el mercado.

- Caracteristicas del mercado potencial.
Elementos relacionados con el cliente: Politicas de atencion y servicio

GENERACONDEIDEAS < - Canal o canales de distribucion

- Recursos fisicos, logisticos, tecnoldgicos y humanos necesarios
Elementos relacionados con la empresa: - Inversiones necesarias, presentes o futuras
- Riesgos calculados y posibles acciones.

. Es el proposito 0 motivo por el cual existe y : AtenciQn (orientacion al cliente) -
Misien por |o tanto da sentido y guia sus actividades Rebe conten - Altacalidad en sus productos y/o servicios
- Mantener una filosofia de meioramiento
o Es una declaracion que ayuda al emprendedor *  Mativadora e Realista
Vision . o Debe Ser e Claray entendibl
a sequir el rumbo al que se dirige e Alineada
K e Factihle o Alcanzahle

T

ambién conocido como disefio de negocio, describe la forma en que una organizacion, crea,
captura v entrega valor ya sea economico o social

e Analisis FODA o Andlisis organizacional y gestion del
o Andlisis de la Industria y del mercado recurso humano
o Analisis tcnico-onerativo e Analisis financiero

e Guia las operaciones
Funciones esenciales:—_ e  Atrae a lideres o inversionistas
\ e_ Obliga a los emprendedores a aterrizar sus ideas en la realidad

BAJOS COSTOS: Para aumentar el margen de ganancias deben disminuir los costos y hacer frente a la competencia
CARACTERSTICASTELOS s ! P

MODELOS DENEGOQ0

ELEIVENI'OSIZELOS<

INNOVACION Y DIFERENCIACION: Hacer algo diferente al resto de sus competidores en la cadena de valor, es decir, en todas sus
actividades y costos en el proceso de produccion, desde la adquisicion y manejo de materias primas el procedimiento y el resultado.

o  Segmento del mercada Los consunidores constituyen el elenento prinordial de cualquier modelo de
negocio, sin ellos la compafia seria incapaz de sobrevivir mucho tienpo

o Canalesde distribucion Esla rama que la envpresa hard llegar los productos a sus consurmidores

o Rujos de efectivos Esinpredecible que la enpresa se cuestione hasta que precio estania dispuesto a
pagar por su producto un consumidor del segmento del mercado al que se dirige,




Antes de iniciar cualquier negocio, es necesario definir El primer elemento a considerar en la

cuales son los objetivos de crearlos, cual es la mision Proceso creativo formacion de una empresa de éxito radica en
persigue y por que se considera justificable desarrollarlo. lo creativo de la idea que le da origen.

Una vez que ha seleccionado una idea, debe justificar la
importancia de la misma, especificar la necesidad o carencia que
satisface, o bien el problema concreto que resuelve

JUSTIHCACIONCE LA BVPR

Propuesta de valor: Es aquella que tiene la fuerza para impulsar el desarrollo del emprendimiento, la idea que diferenciara un
producto de elemento similares a los de la competencia.

Nombre de la empresa: Es su carta de presentacion, es el reflejo de suimagen, su sello distintivo y por ende debe reunir una serie
de caracteristicas especificas.

CARACTERISITICAS:
Qf m PROPUESTA DEVALOR NOMERE e Descriptivo
opd 't'op DELABVPRESA DESCRIPOONDE *  Original
LABVPRESA e Atractivo
2 e Claroy simple

e  Significativo
e Agradable

e  Comercial; Se dedica a la compraventa de un producto determinado.

e Industrial; Cualquier empresa de produccion que ofrezca un producto
TIPOS DEBVPREEAS final o intermedio.

e Servicios: La empresas que ofrecen un producto intangible al

\ consumidor se clasifican en este airo.

Es una herramienta que el emprendedor puede utilizar Se denomina FODA por la iniciales:
para valorar la viabilidad actual y futura de un proyecto, FORTALEZA, DEBILIDADES,

es decir, es un diagnostico que facilita la toma de OPORTUNIDADES Y AMENAZAS.
decisiones.



