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NACIMIENTO DE LA IDEA DE NEGOCIO

Una idea original

¥

Es

r'd

Aquella que tiene la fuerza para
impulsar el desarrollo del
emprendimiento, es la idea que
diferenciara un producto con
elementos similares a los de la
competencia, el factor que dara
a los compradores una razon
para escoger ese producto y no

otro.
V"

Cumplen cualidades que
deben ser:

Atractivas, duraderas y estar
sustentadas en productos o
servicios que crean o agregan
valor a clientes dispuestos a
pagar por ello.

Oportunidades que se
convertiran en ideas de
negocio

Se da porque:

¥

e Existe demanda de un producto
0 servicio y nadie ha atendido o
satisfecho bien esta necesidad.

e Es posible fabricar un producto
u ofrecer un servicio mas barato
o de mejor calidad que los
existentes en este momento.

e Un producto es susceptible de
ser sustituido ventajosamente
por otro con mejores atributos.

e Un producto susceptible de ser
mejorado.

e Capacidad para sustituir una
materia prima por otra que
ofrezca mas ventajas

Modelo de negocio

También conocido como

»

“‘Disefio de negocio”, describe la
forma en que una organizacion

Caracteristicas de los
modelos de negocios

Describe

4

crea, captura y entrega valor, ya
sea econdémico o social. El término
abarca un amplio rango de
actividades que conforman
aspectos clave de la empresa, tales
como el propésito de la misma,
estrategias, infraestructura, bienes
que ofrece, estructura

Las operaciones de la
compaiiia, incluyendo todos
Sus componentes, procesos
y funciones que tienen como
resultado un costo para la
empresa y un valor para el

organizacional, operaciones,
politicas, relacion con los clientes,
esquemas de financiamiento vy
obtencion de recursos, entre otros.

r'd

consumidor.

Para que un modelo de
negocio resulte
atractivo y proporcione

Algunos autores se refieren a él como
la manera en que una compafiia hace
negocios (estrategia), mientras que
otros autores se enfocan en el
aspecto visual de integracion de
elementos del modelo.

ganancias, debe poner
especial atencion en
los siguientes puntos:

e Bajos costos
e |nnovacion y
diferenciacion
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Elementos de los
modelos de negocios

v

Este
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Naturaleza del proyecto

v

Proporciona  informacién
importante acerca de la
seleccion de clientes, el
producto o0 servicio a
ofrecer, de como saldra al
mercado y de los recursos
necesarios. Los principales
elementos son

e Propuesta de valor
e Segmento de mercado

e Estructura de la cadena
de valor

e Generaciéon de ingresos y
ganancias

e Posicion de la compaiiia
en la red de oferentes

e Estrategia competitiva

A partir de la definicion de la
naturaleza del proyecto, el
emprendedor establece y define
qué es su negocio. Proceso
creativo para determinar el
producto o servicio de la
empresa: El primer elemento a
considerar en la formacion de una
empresa de éxito radica en lo
creativo de la idea que le da origen.

Propuesta de valor, nombre de la

empresa, descripcion de la
empresa. Probuesta de valor.

El siguiente paso es

o

Justificacién de la empresa

o

Se debe |justificar la
importancia de la misma,
especificar la necesidad o
carencia que satisface, o
bien el problema concreto
gue resuelve.

Redactar la propuesta de valor, es
aquella que tiene la fuerza para
impulsar el desarrollo del

emprendimiento, la idea que
diferenciara un  producto de
elementos similares a los de la

competencia; dentro de su contenido
especifica los aspectos que
motivaran al consumidor a preferirlo,
puede ser su precio, calidad, servicio
posventa, utilidad, y cualquier otro
atributo al que el cliente potencial le
otorgue valor.

Analisis FODA, mision y vision
de la empresa, productos y
servicios de la empresa

Y

El FODA es:

&
Una herramienta que el
emprendedor puede utilizar

para valorar la viabilidad actual
y futura de un proyecto, es
decir, es un diagnostico que
facilita la toma de decisiones.
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Se denomina FODA por las
iniciales de sus cuatro
componentes: Fortalezas,
Debilidades, Oportunidades
y Amenazas. Esto permitira
ver: la mision de la empresa,

Por lo tanto, se considera el:
nombre de la empresa, la
descripcion de la empresa y la
ubicacion y tamafio de la empresa

la vision de la empresa, los
objetivos a corto, mediano y
largo plazo y las ventajas
competitivas que existen.




Bibliografia

https://plataformaeducativauds.com.mx/assets/biblioteca/b7ecd2332915de6¢c4a48803107651f84.pdf



https://plataformaeducativauds.com.mx/assets/biblioteca/b7ecd2332915de6c4a48803107651f84.pdf

