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NACIMIENTO DE 

LA IDEA DE 

NEGOCIO 

QUE ES 

UNA IDEA 
    

Una idea original es aquella que tiene la 

fuerza para impulsar el desarrollo del 

emprendimiento, es la idea que diferenciará 

un producto con elementos similares a los de 

la competencia, el factor que dará a los 

compradores una razón para escoger ese 

producto y no otro. 

CAMBIOS PARA 

ENCONTRAR 

IDEAS 

Cambios de todo tipo, 

Tecnológicos, Económicos, 

Socioculturales, Ambientales, Etc.  

COMO SE 

DEFINE LA 

PROPUESTA 

DE VALOR 

Como la mezcla única de productos, 

Servicios, Beneficios y Valores 

agregados que la empresa ofrece a 

sus clientes. 

CARACTERIS

TICA DE 

PROPUESTA 

DE VALOR 

• Reflejar la funcionalidad, Imagen, 

el servicio, la calidad, etc. 

• Incluir información importante 

para los clientes. 

• Conocer y reflejar características 

que atraen a un posible 

vendedor. 

ELEMENTOS 

PARA 

CONSIDERAR 

PROPUESTA 

DE VALOR 

• Cualidades del producto. 

• Relación con el 

consumidor. 

• Imagen y prestigio. 
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PUNTOS QUE 

DEBE 

ANALIZAR EL 

EMPRENDEDOR 

• El mercado. 

• La experiencia que recibió el 

cliente. 

• El producto o servicio que ofrece el 

cliente en términos de 

característica.  

• Las alternativas y diferencias. 

• Las evidencias o pruebas que 

tiene la empresa sobre las 

ventajas en el mercado. 

MODELO DE 

NEGOCIO 

describe la forma en que una 

organización crea, captura y entrega 

valor, ya sea económico o social. 

ASPECTOS DE 

LOS MODELOS 

DE NEGOCIOS 

• Seleccionar a sus clientes. 

• Segmentar sus ofertas de 

producto/servicio. 

• Crear valor para sus clientes. 

• Conseguir y conservar sus 

clientes. 

FUNCIONES 

ESCENCIALES 

DE UN MODELO 

DE NEGOCIO 

• Guía las operaciones de una compañía 

al prever el curso futuro de la empresa 

y ayuda a planear una estrategia para el 

éxito. 

• Atrae a líderes e inversionistas. 

• Obliga a los emprendedores a 

“aterrizar” sus ideas en la realidad. 


