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- |[[atactvas, duraderas y estar

-, Cualidades ”
T TR RL X Cualidades | _]_‘susemams en productos o servicios. ‘
_impulsar el desarrolo del emprendimiento | | [Demanda, Servicio mas

o | Puchel (2008) |- | | oio Meiores airbutos,

[ Funcionalidad, infomacion de los clientes,
| Caracteristicas | + ‘ conocer y reflejar las caracteristicas de los
S gcbmes, buscar fidelidad del cliente.

) [1'» Eegir posicionamiento ampio. \
" Etapss ||+ Determinar una postura de valor ‘
[\ Desarrolar propuesa de valor total

NACIMENTODELA -Analisis FODA (Fuerzas, Oportunidades, Debiidades y Amenazas).
R -An.'gks's @h'nhstria y del mercado (incluso la competencia).
- Analisis tecnico—operativo.
- Analisis organizacional y de gestion del recurso humano.
- Analisis financiero.

Seleccionar a sus clientes.
Segmentar sus ofertas de producto/servicio.
I Crear valor para sus clientes.
Describe la forma en Conseguir y conservar a los clientes.
que . um 3 Salr al mercado (estrategia/canales/logistica/distribucion).
organizacion crea, : Definir los procesos clave de negocio que deben llevarse a cabo.
captura y entrega Configurar sus recursos para utilizarlos eficientemente.
vabr,, ya  sea Asegurar un modelo de ingreso adecuado, que satisfaga a todos sus |
| economico o social. . dlentes internos y externos. ‘

: Mezcla unica de productos, servicios, beneficios y"
_valores agregados que la empresa ofrece a sus clentes.

It Bajos f para aumentar el margen de ganancias debe disminuir los costos y asi
‘ ‘ ‘ hacer frente a la competencia. ‘

El uso de tecnologias apropiadas, Basar el modelo en la
‘ _nowacon_y direnciacion_ 4“ eficiencia en el uso de recursos como el capital y el trabajo.

‘ Ebmentos de los modelos ‘
|

Propuesta de valor, Segmento de mercado, Estructura de la
cadena de valor, Posicion de la compania en la red de ‘
oferentes, Estrategia competitiva ‘

‘Propuesta ‘{‘ Es aquella que tiene la fuerza para ‘

| devalor | | impulsar el desarrolo del emprendimiento

[ Nombre de la empresa: | Descriptivo, Original, Atractivo, Claro ’
|y simple, Significativo, Agradable.

ee e + Comercial
(Too & enpress }1 + s
il + Servios
nombre de la empresa, | | | Descripcion de la empresa: | -|
descripcion de la “
gmpiesa

- Vision: Seguir el rumbo al que
Analisis FODA, mision y se dirige a largo plazo.

vision de la empresa, | | Objetivoos: Puntos intermedios
productos y servicios de de la mision

| la empresa. . Ventajas: encaminarse a la
satisfaccion de una necesidad
oala solcion de un problema
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