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Inventio Búsqueda de argumentos apropiados 
 

 
 
 
 

La oratoria 

 

Es el conjunto de principios y técnicas que 

permiten expresarnos con claridad, 

desenvoltura y sin desconfianzas ante un 

público, con el propósito de narrar un 

determinado mensaje. 

 
 
 

Las cinco facultades que debe dominar 

todo buen orador son: 

 
Dispositio 

 

 
Elocutio 

Colocación de estos argumentos en las 

partes del discurso 

 
Elección de la forma elegante de expresar 

las ideas 
 

 
Actio 

Modulación de la voz, ademanes y gestos 

del orador para resultar persuasivo 
 

 
Memoria 

Capacidad de retener todos los 

argumentos 
 

 
 
 
 
 

 
Personalidad del orador 

Es la combinación total del hombre: lo 

físico, lo espiritual, lo mental, sus 

características, sus predilecciones, sus 

tendencias, su temperamento y el vaciado 

de su espíritu, también lo integran; el vigor, 

la experiencia, la cultura y su vida 

propiamente dicha 
 

Incapaz de adaptarse al ambiente social 
 

Inestable en sus reacciones afectivas 
 

Voluble, cambia de metas 
 

 

El desarrollo de la personalidad 

y la cultura 

Anomalias de la personalidad Ser: No objetivo en sus juicios 

 
No frena sus caprichos y apetitos 

Aparenta lo que no es; y 

Tiene poca capacidad para amar 
 

 
 

Los miedos que se presentan 

 

Los miedos que se presentan en la oratoria 

son: 

Miedo a la primera vez 

Miedo a fracasar 

Miedo al qué dirán 
 

Nuestras relaciones personales, familiares, 

afectivas, profesionales, sociales, etc., se 

configuran con el lenguaje. 
 

 
 

Personalidad y comunicacion 

A través del lenguaje analizamos si alguien 

nos comprende o no nos comprende 

 
Con el lenguaje podemos ser entrañables, 

acogedores, o, por el contrario, crueles y 

mezquinos. 
 

Manifiestan confianza en sí mismas. 
 

 
 

Naturalidad o aprender a ser uno mismo. Las personas que logran esta competencia: 

Pueden expresar puntos de vista 

impopulares y defender con 

independencia, sin apoyo de nadie. 
 

Son emprendedores y capaces de asumir 

decisiones importantes. 

 
 
 
 
 
 

SERENIDAD 

 
Cuando un orador despliega confianza, es 

un orador tranquilo. Está en calma y sereno 

porque domina la situación. La falta de 

serenidad, también, demuestra cierta falta 

de confianza. 

 
 
 

 
Un orador con falta de confianza, se debe 

Generalmente a una de dos razones: 

 
 
 

Falta de preparación o punto de vista 

equivocado 

 
Actitud negativa 

 

SERENIDAD EN EL PORTE FÍSICO. 
 

 
 

 
 
 
Unidad 3. El orador 

 
Serenidad y confianza 

SERENIDAD EN LA VOZ 

 
 
 
 
 
 
 

COMO VENCER AL MIEDO DE HABLAR EN 

PÚBLICO. 

 
 

Cuando el orador tiene que salir al 

escenario y ubicarse frente a sus oyentes, 

su cerebro juega un papel importante en 

su motivación personal, Cada uno de los 

pensamientos o ideas que logre 

interiorizar en su mente, permitirán que 

tenga pensamientos y acciones positivas o 

negativas 

 
 
 
 
 
 
 
 

Negativamente 

Positivamente 

 

 
 

 
VICIOS DE DICCIÓN 

Son los errores que se cometen contra la 

correcta expresión y claridad del lenguaje, 

convirtiendo nuestras expresiones en 

inadecuadas. 
 

 
 
 
 

 
VULGARISMO 

Es un conjunto de formas lingüísticas 

consideradas por toda la comunidad 

lingüística o parte de la misma como 

formas vulgares, indecentes, inapropiadas, 

groseras u 

ofensivas 
 

 
 

 
 

 
Cultivo de la dicción y la voz 

 
 
 

 
Es la forma de expresarse que tiene una 

persona se conoce como dicción. La 

dicción es la forma de emplear las 

palabras para formar oraciones, ya sea de 

forma hablada o escrita. 

 

 
BARBARISMO 

 
 
 
 

 
CACOFONÍA 

Es una incorrección que consiste en 

pronunciar o escribir mal las palabras, o en 

emplear vocablos impropios 

 
Es el efecto sonoro producido por la 

repetición cercana de sonidos o sílabas que 

poseen igual pronunciación dentro de una 

palabra o en palabras cercanas en un 

discurso 
 

 

 
PLEONASMOS 

Consiste en el uso innecesario de palabras 

en la expresión. Provoca redundancia al 

hablar. 
 

 

 
DEQUEÍSMO 

Es la utilización incorrecta de la 

preposición "de" junto a la conjunción " 

que". 
 

 

 
METAPLAMOS 

Es una figura de dicción que consiste en 

alterar la escritura o pronunciación de las 

palabras sin alterar su significado. 
 

 

 
MONOTONÍA 

Es la pobreza de lenguaje y resulta de un 

léxico reducido y deficiente construcción 

de ideas 

 

 
El cuerpo habla 

 

Regulación 
 

Repetición 
 

 

 
El lenguaje no verbal 

Es el proceso de comunicación en el que 

existe un envío y recepción de mensajes 

sin palabras, es decir, mediante indicios, 

gestos y signos. 

 
 

Funciones de la comunicación no verbal 
El manejo del cuerpo y la imagen del    

orador; Principios básicos: 

Refuerzo 

Contradicción 

Complementación 

Sustitución 
 

No coloque sus brazos y manos bajo la 

mesa 
 

Algunas indicaciones: No se apoye en los antebrazos 
 

los codos sobre la mesa 
 

No se cruce de brazos 
 

Sin las manos en el o los bolsillos 
 

 
 

El manejo del cuerpo y la imagen del 

orador 

Sin las manos por delante 

Sin paseos por el escenario 

Evitar aplausos 
 

Contar con atril para micrófono 

 
 
 
 
 
 

 
¿Qué hacer con las manos? 
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