
 
Nombre del Alumno: Israel Huerta Yepez 

Nombre del tema: Unidad V, VI y VII 

Parcial: Segundo   

Nombre de la Materia: Administración Financiera   

Nombre del profesor: Guadalupe Aguilar Avendaño  

Nombre de la Maestría: Administración   
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ADMINISTRACION 

DEL EFECTIVO 

Caja y Bancos  

Flujo de efectivo  

Rotación de caja, 

nivel fondos  

Políticas de caja y 

bancos  

Estrategias en la 

administración de 

efectivo 

1.-Trasaccional 

2.-Precautoria 

3.-Especulativa  

4.- Requerimiento de un 

saldo  

*Cancelar cuentas por pagar  

*Rotar los inventarios  

*Cobrar las cuentas  

*Clasificación de 

flujo de efectivo 

 

1.- Por actividad de operación  

2.-Por actividad de inversión  

3.- Por actividad de financiamiento   

 Conversión o flujo de efectivo  

 

 Ciclo operativo   

 

 Nivel de fondos  

 Los depósitos en diferentes horas 

 Depósitos en la misma moneda 

 Realizar control interno 

 Cumplir con arqueos periódicos  

 Prohibido retiro de efectivo de caja  

 Dinero falso se considera faltante   

 Proyectar flujo de efectivo 

 Revisar y actualizar pronósticos  

 Monitoreo de consumo  

 Elaborar estados de flujo de efectivo   
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ADMINISTRACIÓN 

DE CUENTAS 

POR COBRAR 

Cartera de 

cuentas por 

cobrar 

 Clientes  
 Deudores diversos 
 Documentos por 

cobrar   

 Determinar condiciones  

 Analizar la probabilidad  

 Decidir crédito 

 

 Métodos basados en 

características 

 

 Métodos basados en 

coronamiento  

  

 Evaluaciones de crédito 

 Referencias comerciales 

 Carácter estacional de las ventas 

 Volumen de ventas a crédito  

-Plazo 
-Monto 
-Tasa de interés 
-Tiempo 
-Cobranza  
 

-Atendiendo su origen 
 
-Atendiendo su disponibilidad   

La finalidad es que los 
clientes abonen sus facturas 
lo antes posible   

 Enviar avisos de fecha de pago  

 Llegar a acuerdo antes de lo legal  

 Incentivar a los clientes con descuentos por 

pronto pago  

 

         

 

- 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Descuento 

concedido por 

pronto pago 

Técnicas de 

cuentas por 

cobrar 

Políticas de 

crédito y 

cobranza 

Estrategias en la 

administración del 

cliente 

Estrategia para 

recuperar cuentas 

atrasadas 

1.-Carácter 

2.-Capacidad  

3.-Capital 

4.-Colateral 

5.-Condicionales   

 

  

Crédito máximo autorizado  

(30,60 ó 90 días) con anticipo 

requerido  
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Financiamiento a 

corto, mediano y 

largo pazo 

 Corto plazo 

 Mediano  plazo 

 Largo  plazo 

 Crédito Bancario     

 Fortalecimiento de la estructura financiera de 

la empresa  

 Colocar créditos de la empresa en bolsa 

equivalente a dar valor a las empresas  

 Planificar compras y formas de pago  

 Definir el cierre de ejercicio  

 Calcular el costo financiero anual  

 Solicitar cotizaciones  

 Negociar la tasa y condiciones 

 Elegir línea acorde a destino y capacidad   

 Tener diversidad y abrir nuevas alternativas de 

financiamiento  

  

   

  

 

 

 

       

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

FINANCIAMIENTO  

Financiamiento 

bancario  

Financiamiento de la 

banca de desarrollo  

Financiamiento 

bursátil 

Estrategias de 

financiamiento  

-Con garantías 

-Sin garantías   

-Bancos comerciales 

-Compañías financieras 

-Agencias gubernamentales   

-Hipotecas  

-Acciones 

-Bonos 

-Arrendamientos financieros    

1.-Banco de ahorro nacional 

2.-Banco nacional de comercio  

3.-Banco nacional de obras y 

servicios públicos  

4.-Banco nacional del ejército  

5.- Nacional financiera  

6.- Sociedad Hipotecaria Federal  
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Fuentes consultadas  

Bibliografia  

 Antología, Administración Financiera. UDS,   

 

 

                                      


