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Tipos de estrategias de 

fijación de precios 

  Precio de lanzamiento 

 estrategias psicológicas 
de precios 

 

 Precios de líneas de producto. 

  Precio de productos opcionales. 

 Estrategia de precio cautivo 

 

La estrategia de precios

  

 Es la técnica y el 

conjunto de actividades 

enfocadas 

en determinar los precios 

 Para así asignar a 

los productos y servicios 

de un negocio. 

Que  es la fijación de 

precios 

Es el resultado de un 

número de cálculos, 

trabajos de investigación, 

entendimiento del 

mercado y de los 

consumidores. 

La administración de la 

empresa debe 

considerar todo posible 

factor antes de asignar el 

precio a un producto 

Que es una estrategia 

de precios  

 Para empezar hay 
que saber qué es una 
estrategia de precios es el 
primer paso en todo negocio.  

Si quieres conseguir tus 

objetivos de negocio 

empieza a pensar de 

forma estratégica.  


