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LA ORATORIA 

 La oratoria es persuasión, honradez, y convicción, 

es el arte de hablar con elocuencia, e expresarse 

eficazmente y consiste en lograr que la gente se 

convenza por la fuerza de la razón y se 

conmueven por las emociones y sentimientos. 

 



CARACTERÍSTICAS 

1. Según el orador: 

 Conocimiento: Tener el 
mayor conocimiento sobre el 
tema que escogerá para ser 
manifestado. 

 Integridad: El orador debe 
ser íntegro. 

 Confianza: El orador debe 
tener plena confianza de sí 
mismo. 

 Destreza y Habilidad: Un 
orador debe tener destreza y 
habilidad frente a su público. 

 



2. SEGÚN EL PUNTO DE VISTA FÍSICO: 

 La voz: pues 
definitivamente 
debemos de hacer uso 
de un adecuado timbre 
de voz. 

 El cuerpo del orador: 
tener una postura 
correcta, estar vestido 
adecuadamente y 
utilizar gestos y 
mímicas acorde con las 
palabras que 
pronunciamos. 

 



 

 

3. SEGÚN EL PUNTO VISTA INTELECTUAL  

Y EMOCIONAL: 

 
 Clara y Entendible: La oratoria se debe de manifestar de manera 

clara, entendible y precisa para un mayor éxito comunicativo.  

 Impactante y fácil de recordar: La oratoria necesariamente debe 
ser impactante para captar la atención del público y de ésta 
manera les sea fácil de recordar.  

 Conmovedora y Persuasiva: Debe ser conmovedora, transmitir al 
público la posición de tu tema tratado. Por otro lado, persuasiva, 
porque debes convencer al público de tus argumentos.  

 Entretenida: No aburrir al auditorio.  



ELEMENTOS DE LA ORATORIA 

 

 Elementos Principales:  

 

 El orador: Es quien está a 

cargo de la elaboración, 

planeación y manifestación 

del discurso.  

 El Discurso: es el 

contenido, el tema a tratar.  

 El Público: personas, 

oyentes que conforman el 

auditorio.  

 



ELEMENTOS SECUNDARIOS:  

 

 

 Las Pausas: El uso correcto 

de este elemento permitirá 

un mejor entendimiento por 

parte de los oyentes.  

 

 La Dramatización: 

Dramatizar con mucho 

énfasis, esto permitirá una 

mejor expresión.  

 



TIPOS DE ORATORIA 

 Oratoria social: Sentimental, ceremonial o augural 
en las que participa el ser humano. 

 Oratoria pedagógica: Transmite el conocimiento y 
cultura general a través de la palabra hablada. 

 Oratoria forense: Se conoce como oratoria judicial y 
es utilizada en exclusiva, en el ámbito de la 
jurisprudencia. 

 Oratoria política: Busca exponer y debatir todas las 
cuestiones relacionadas con el gobierno. 

 



 Oratoria religiosa: Elabora y diserta sermones a 

partir de la palabra de Dios, plasmada en la Biblia. 

 Oratoria Militar: Intuye en la defensa y el amor por la 

patria y estimula las virtudes heroicas en los solados. 

 Oratoria Artística: Crea belleza con la voz de modo 

que regocije el espíritu de los oyentes. 

 Oratoria Empresarial: Es empleada por los hombres 

en los negocios como: empresarios, gerentes, 

vendedores y relacionistas públicos. 



LOS FINES DE LA ORATORIA 

 Persuadir: Se orienta a la voluntad de los receptores. 

 Enseñar: Es la acción de transmitir el conocimiento y 

cultura a Alumnos o Discípulos. 

 Conmover: Determina sentimientos, pasiones y 

emociones en el ser humano a través de palabras, 

risas, llanto o cuando se asustan. 

 Agradar: Es cuando escuchamos la voz de un cantante 

y nos agrada o nos desagrada. 



CUALIDADES DEL ORADOR 

 Cualidades físicas: Es la 
apariencia personal del 
orador, no involucra que sea 
hermoso o de físico 
impresionante. 

 El aseo personal: Se trata de 
la limpieza, cuidado, 
compostura y buena 
disposición de nuestro cuerpo. 

 El vestido: Cubre nuestro 
cuerpo ya sea formal o 
informal según la ocasión en 
la que tengamos que 
utilizarlo. 

 



 La actitud mental positiva: 
Tiene que ver con nuestros 
pensamientos ya que nuestras 
acciones son el reflejo de ello. 

 Gozar de buena salud física: Es 
cuando un orador tiene dolor de 
muela, dolor de cabeza o fuerte 
dolor de vientre, no podrá 
realizar con eficacia sus 
exposiciones, el dolor lacerante 
lo pondrá de mal humor o los 
indispondrá de sus tareas. 

 Gozar de buena salud psíquica: 
La mente también se enferma y 
provoca: paranoia, 
esquizofrenia y aun psicopatía y 
una persona así no podrá 
realizar su labor. 

 

 



CUALIDADES INTELECTUALES 

 Memoria: Es el poder de 

recordar nombres, rostros, 

situaciones y la ubicación 

exacta de los documentos o 

cosas.  

 Imaginación: Crea imágenes 

mentales que no existen. 

 Sensibilidad: Siente los 

sentimientos de alegría, 

dolor, pena, compasión y 

ternura. 

 Iniciativa: Realiza algo por 

voluntad propia sin que nadie 

nos lo diga, ordene o motive. 



CUALIDADES MORALES 

 Honradez: Involucra un 
proceder recto y honesto de 
parte de un orador, que 
actúa con honestidad. 

 Puntualidad: Es una 
esencia, una cualidad que 
todo orador debe practicar e 
interiorizar en su 
subconsciente. 

 Sinceridad: Es el modo de 
expresarse libre de 
fingimiento y mentiras, 
involucran hablar con 
veracidad y sin doblez. 

 



 Congruencia:  Es la 

relación que existe entre 

el pensar y el actuar, que 

muchas veces no es 

armoniosa, pues a 

menudo no hacemos lo 

que predicamos. 

 Lealtad: Convierte a una 

persona incapaz de 

traicionar la confianza 

depositada en uno, o ser 

incapaz de engañar a 

quien le ha brindado su 

consideración. 

 

 


