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PRESUPUESTOS

En este trabajo abordaremos el tema PRESUPESTOS, de la primera unidad.
Abarcaremos con tres de sus subtemas, donde trataremos de analizar. Esta
materia nos ensefara las Generalidades sobre el presupuesto, la metodologia a
seguir en la preparacion del presupuesto y planeacién de las ventas. Para poder
empezar dejare una breve explicacién sobre lo que es PRESUPUESTO: esta es
una representacion, planificacion y formulacion en términos contables que es
anticipada de todos los gastos e ingresos de una dicha actividad econdémica.
Podemos decir que es un plan de acciones que se dirigen a cumplir con un
objetivo previsto, que todo es expresado en términos financieros. Es una
expresion cuantitativa, porque los objetivos deben de ser mensurables (que se
pueda medir). Y su alcance requiere la destinacion de recursos durante el periodo
fijado como horizontes de los planeamientos: es algo formal, porque exige la
aceptacion de quienes estan al frente de la organizacion, que serian las
(gerencias, presidencia y/o junta de directivas o consejo de administracion). Esto
no es todo se dice que también en desarrollo las estrategias adoptadas, estas
permiten responder al como se implementaran e integran las diferentes
actividades de la empresa de modo que converjan al logro de los objetivos
previstos: esta debe organizar y asignar personas y recursos, ejecutar y poder
controlar; para que todos los planes planeados no puedan quedarse solos en la
mente de las personas que las proponen y, en lo Ultimo. Se desarrollara
procedimientos de oficina y técnicas especiales para formular y poder controlar el
presupuesto. Las importancias sobre el PRESUPUESTO, la misma organizacion
se dice que hace parte de un medio econémico en que predomina la
incertidumbre: es por esto; que se debe planear bien sus actividades si pretenden
mantenerse en el mercado competitivo, puesto que cuando mayor sea la
incertidumbre, mayores seran los riesgos por asumir, es decir, cuando menor sea
el grado de certeza en la prediccion , mayor serd la investigacion que debe
realizarse sobre la influencia que ejercera los factores no controlables por la
gerencia sobre los resultados finales.

La metodologia a seguir en la preparacion del presupuesto: aqui es donde habla
acerca de un diagnostico interno, se dice que esta representa un valor
fundamental de un plan, el cual es donde se requiere expresiones monetarias
mediante un presupuesto. Por esta razon es necesario tener en cuenta las
variables que se analizan a continuacion, las cuales garantizaran que los planes
tengan dimensiones cuantitativas y monetarias.

Situacion financiera: se dice que este es el estado financiera de las empresas con
respecto a las deudas, la liquides, la valorizacién de las propiedades y los indices
de rentabilidad, repercuten sobre las posibilidades de captar capitales, conseguir
créditos o gestionar la concesiéon de plazos por parte de los proveedores de los
bienes y servicios.



Eficiencia y productividad: La eficiencia estd comprendida por las acciones
puestas en prdctica para minimizar el tiempo invertido entre las adquisiciones de
insumos y la comercializacion de productos, en tanto que la productividad se
expresa como la produccion por hora-hombre u hora-maquina.

Actualizaciones tecnoldgicas: creo que si la influencia ejerce el desarrollo
tecnoldgico industrial sobre los costos dentro de la organizacion, la intensidad que
tienen los procesos y claro algo muy importante toda la calidad de los productos
afecta los presupuestos comerciales, sujetos a la competitividad en precio y
calidades.

Politicas gerenciales: en las finanzas, el camino seleccionado para respaldar las
operaciones normal o la expansidon de actividades se basara en el presupuesto,
dada la influencia de los diversos canales de financiacion sobre la amortizacion
de capitales, el reconocimiento de dividendos y la cancelacion de intereses.
Hablando acera de la metodologia se dice que es la preparacion, el estar
informados, tener el conocimiento para llegar a los presupuestos, que serian las
representaciones y planificaciones.

Las planeaciones de ventas, aspectos generales: La antologia habla acerca de
un personaje. JACQUES él lo toma de esta manera, que se compone
normalmente de las decisiones integradas, las cuales son dindmicas, sin embargo,
la estrategia puede estar cambiando rdpido o lentamente, dependiendo de las
necesidades de la empresa, el plan de venta o de acciones de comercializacion,
esta se dice que forma un enlace entre el valor que el negocio puede ser
producir y los clientes. Esta fue un buen plan, el diseno de un plan de acciones de
comercializacién comienza con una revision de la posicion interna y externa de la
empresa y después con sus recursos disponibles, tiempo, capital, personal,
habilidades, contactos, distribuidores, clientes, reputacion, equipo, suministros,
productos, servicios, y entonces se procede a fijar los objetivos y listar los pasos de
accion tdctica por los bienes, producto o servicio, por precio, en premios, por
promociones, por venta personal, por distribucion fisica y por anuncios. Y habla
acerca del plan se conforma de un conjunto instrucciones y practicas disenadas
para estar seguros que los recursos sean aplicables correctamente.

En esta primer unidad pudimos ver que la palabra  PROSUPUESTOS, en economia
tiene que ver mucho, como sus generalidades, presupuestos, las planeaciones,
estrategias, las situaciones financiaras, su eficiencia y productividad, y un punto
muy importante, algo que no se puede detener y que su avance va aumentando
dia tras dias, esta fue las ACTUALIZACIONES TECNOLOGICAS, habla acerca de la
influencia ejercida por el desarrollo tecnoldgico. Las politicas gerenciales, que es
el financiamiento el camino para respaldar la operacién que se normal de las
actividades que se basara en el presupuesto, y podemos que cada apartado
tiene su significado y la obligacion al dedicar, todos los puntos rebajan juntos a fin
de alcanzar éxito y sacar buenos resultados a los presupuestos y planeaciones
que la entfidad plantea.



