
 
Nombre del Alumno: Raúl Eduardo Jiménez Gómez 

Parcial: 1er. Parcial  

Nombre de la Materia: Consultoría Empresarial  

Nombre del profesor: Rodríguez Alfonzo Myreille Erendira  

Nombre de la Licenciatura: Administración y Estrategias de Negocios   

Cuatrimestre: octavo cuatrimestre  

 

 

 

 

 

 

 

Cuadro Sinóptico   
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Proceso de consultoría 

Nos  

Proporciona las herramientas para analizar y entender 

de qué manera una empresa grande y poderosa, o bien 

mediana y pequeña.  

Elementos 

Se divide en  

Diagnostico 

preliminar  

Contacto inicial  

Cliente  Consultor  

Una persona ajena a la 

organización, de él o 

ella se espera el que 

logre un resultado 

efectivo para el cliente, 

a pesar de no formar 

parte de su sistema 

administrativo y 

humano. 

Quien ha resuelto 

pedir se le preste el 

servicio profesional 

de consultoría, 

expone el número 

de días en que se 

prestará el servicio y 

el monto de los 

honorarios diarios. Es  

Es  

Son   

A partir de la respuesta obtenida, el 

vendedor podrá ofrecer realizar un 

estudio de sus necesidades y realizar una 

propuesta para darle una posible solución. 

Definir y planificar una misión o 

proyecto de consultoría que produzca 

ese efecto. 

Es  

Es  

Incluye 

Información  

De 

Actividades  Rendimiento  

Perspectivas   


