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Generalidades Sobre el Presupuesto 

Planeación de Ventas 

Metodología a seguir en la preparación del presupuesto. 

1. Definición de presupuesto. 

Es una representación en 

términos contabilísticos de 

las actividades a realizar en 

una organización, para 

alcanzar determinadas metas. 

 

2.    ¿Para qué sirve? 

Sirve como instrumento 

de planificación, de 

coordinación y control 

de funciones.” 

3. Importancia. 

El presupuesto surge como 

herramienta moderna de 

planeación y control al 

reflejar el comportamiento 

de la competencia y de 

indicadores económicos. 

4.   Clasificación. 

 Según la flexibilidad. 

 Según el período que cubran. 

 Según el campo de 

aplicabilidad en la empresa. 

 Según el sector en el que se 

utilicen. 

1. Variables a tener en cuenta 

para una correcta planeación. 

 Situación financiera. 

 Eficiencia y productividad. 

 Actualización tecnológica. 

 Políticas gerenciales. 

2.  Etapas de la preparación del 

presupuesto: 

 Bien sea en el caso en que 

la empresa ya tenga 

implantado el sistema del 

presupuesto como 

herramienta de 

planeamiento y control, o 

que se trate de 

implementar, se deben 

considerar las etapas 

siguientes en su 

preparación. 

1. Concepto de planeación de 

ventas. 

Es el que forma un enlace 

entre el valor que el 

negocio puede producir y 

los clientes. 

2. Beneficios de un plan de 

ventas 

 Obtención de 

mayores ganancias. 

 Tiende a evitar 

desperdicios. 

 Incrementa la 

eficiencia. 

 Busca minimizar los 

riesgos, errores y 

fallas. 

 Mejora el progreso y 

el prestigio de la 

empresa. 

3. Componentes que 

lo construyen 

 El desarrollo de un plan de 

promoción y publicidad. 

 Un plan de gastos de ventas. 

 Un plan de distribución. 
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