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Mecanismos de negociacion de las redes
de servicios desde los aseguradores.

¢Como consequirlo?

e

ESTOS MECANISMOS
DE DEFINEN
/ s la Qrganizacién
Como la forma en que se asigna al pago Mundial de la Salud
prestador del servicio de salud el , (OMs, 1996)
dinero proveniente del gobierno, l
la compaiifa de sequros u otro I
organismo financiador. Se dleﬁne Sugiere
como un tipo de contrato Que los objetivos de los
entre dos o més actores contratos de sequro entre
pacientes, prestadores y prestadores y pacientes,
pagadores que crea establecidos por medio de
incentivos especificos para métodos de pago, deben
la prestacion médicay servir para mejorar la
minimiza el riesgo de que eficaciay la calidad,
se manifieste una aumentar la disponibilidad,
conducta oportunista, permitir que el paciente elija

al médicoy deben ser faciles
de implementar,

es fundamental que las
personas implicadas en
|a salud entiendan la
importancia que reviste
el comercioy se
involucren con sus
contrapartes implicadas
en los dmbitos de
comercio y politicas
comerciales.

UNIDADIT

Consideraciones comerciales en la
negociacion de los servicios de salud

Comercio
internacional
de servicios

l

Miembro de
la OMC

Negociacion de precios
en servicios de salud

Se ha considerado durante
mucho tiempo que los
servicios, a diferencia de la
mayor parte de la produccion
agricola e industrial, no son
comercializables cuando tienen
que salvar fronteras o, mas en
general, grandes distancias.

Debe especificar en
su lista de servicios,
para cada sector,
dos tipos de
obligaciones legales,
referentes al acceso
alos mercados y al
trato nacional.

“Articulo
Funciones A
Unico
- Ser la tinica instancia del Gobierno Federal simplemente abroga

que puede negociar anualmente los precios
de los medicamentos y otros insumos para
|a salud que cuenten con una patente
vigente o sean de fuente tnica,

- Determinar el universo de los
medicamentos y demas insumos para la
salud sujetos a negociacion.
-Instrumentar estrategias de negociacion y
de adquisicion que coadyuven a hacer més
eficiente la compra publica,

el acuerdo por el que
se crea la referida
Comlsion, asf como
los posteriores
acuerdos que la
requlaban.




México y Venezuela, los
seguros privados sélo podrian
ofrecer seguros voluntarios

que ofrezcan productos
complementarios,

suplementarios o de duplicado

fuera de los sistemas de salud.

Segmentacion de mercados en servicios de salud y
negociacion de cada segmento (Prepagas, EPS, ARS)

Empresas de Medicina
Prepagada (EMP)

Tienen como obligacién la
prestacién de un servicio, razén
por la cual se considera que estas
empresas deben contar con una
red propia para la prestaciéon de

los servicios de salud.

Estan preparadas

L

para la gestién de la atencién médica y de
la prestacion de los servicios de salud y
para atender directamente estos servicios,
incluidos en un plan de salud
preestablecido, mediante el cobro de un
precio regular previamente acordado.

Cooperativas y
Mutuales (CyM)

El sector privado
comprende también las
[lamadas cooperativas y
mutuales de salud, que

son entidades no
lucrativas que ofrecen
planes de salud pero no
operan ni como OS ni
como medicina prepaga.

Prestadores
privados de salud

Los proveedores privados
de salud son los hospitales,
clinicas y profesionales
independientes que
atienden a los afiliados de
las obras sociales y de las
EMPy a los usuarios que

acceden directamente a
ellos




