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  BROKERS Y EMPRESAS DE COMERCIO EXTERIOR 

Estas hipótesis son necesarias para que se verifiquen 

exactamente los resultados que hemos manejado. 

 

 

 

PRICING 

Calculado con base en 

las condiciones de la 

oferta y demanda de 

productos similares 

.  

 

 

ENVASE, EMBALAJE Y TRANSPORTE INTERNACIONAL 

 PREPARACIÓN DEL EMBARQUE. En este proceso es necesario 

verificar que cuente con los requisitos documentos y certificacio-

nes necesarias  

MÉTODOS PARA DEFINIR EL PRECIO DE EXPORTACIÓN 

 

 

MARCO LEGAL Y REQUISITOS 

PARA LA EXPORTACIÓN 

 Se debe conocer y cumplir con la 

documentación  y requisitos básicos 

necesarios para exportar. 

 

 

 

 

 

 
El contrato internacional es un instrumento que refleja 

un acuerdo entre dos partes de diferentes países. 
MODALIDADES DE PAGO 

SEGÚN EL RIESGO 

CONTRATACIÓN Y FORMAS DE PAGO 

El Servicio Nacional de Información de Comercio 

Exterior es el responsable en México de regular la 

importación y exportación de productos. 

REQUISITOS ADMINISTRATIVOS 

• RFC  

• Padrón de exportadores sectorial 

• Factura comercial 

• Encargo conferido  

• Carta de instrucciones al agente 

aduanal y lista de empaque 

• Certificado de origen 

• Documentos del transporte 

FORMACIÓN DEL PRECIO INTERNACIONAL DE 

EXPORTACIÓN 

La INCOTERMS (International Commerce Terms) se-

ñala las reglas y obligaciones que tanto vendedor 

como comprador deberán seguir para la negocion 

del precio otorgado, las cuales serán estipuladas 

en el contrato internacional 

• Documentos que avalen el cumplimen-

to de las regulaciones y restricciones. 

- Alto riesgo 

- Elevada confianza 

- Confianza regular 

- Nula confianza 

CONTENIDO 

Debe estipularse infor-

mación clara como el 

preámbulo, declara-

ciones, objeto del 

contrato, precios pla-

zos derechos, vigen-

cia,  garantías, entre 

otros. 

COSTING 

Se obtiene adicionando 

un margen de utilidad al 

costo e producción. 

 PROCESO DE TRANSPORTE Y SEGURO. Documentos re-

queridos: 

A) El de transporte 

B) El seguro de riesgos comerciales o responsabilidad civil cual 

sea el caso. 

 PROCESO DE DESPACHO ADUANERO. En este punto se de-

be presentar la mercancía con la autoridades aduaneras con los 

documentos requeridos previamente tramitado en la Ventanilla 

Digital Mexicana de comercio exterior. 

 

 

 

  

TRADER Se encargan de otorgar una  

plataforma donde operan y reciben retribución 

por cada acción que el Trader hace. Las princi-

pales en México son:  

BROKERS 

“Comerciante” encargado de  realizar la 

compra y venta de acciones , la ganancia 

esta sujeta a que compre mas barato de lo 

que venderá.  

-ACCITRADE 

-ARCA VALORES 

-BURSANET 

-CASA DE BOLSA BANORTE 

-BBVA CASA DE BOLSA 

-GRUPO BORSATIL MEXICANO 

-GRUPO FINANCIERO FINAMEX 

INBURSA GRUPO FINANCIERO 

-INVEX CASA DE BOLSA 

-MONEX 

-GRUPO FINANCIERO MULTIVA 

- VALORES MEXICANOS CASA DE 

BOLSA 

-VALUE GRUPO FINANCIERO 

-VECTOR CASA DE VALORES 

INTERACCIONES CASA BOLSA 

-KUSPIT 

-PUNTO TRADER 

Algunas de ellas 

se especializan 

en diferentes  

tipos de inversión. 


