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El
 p

e
n

sa
m

ie
n

to
 d

e
 li

d
e

ra
zg

o
.  

P
en

sa
m

ie
n

to
 s

is
té

m
ic

o
 y

 li
d

er
az

go
. 

Es la actitud del 

ser humano, que 

se basa en la 

percepción del 

mundo real en 

términos de 

totalidades para 

su análisis, 

comprensión y 

accionar. 

¿C
ó

m
o

 s
e 

ca
ra

ct
e

ri
za

? El pensamiento 

sistémico se 

caracteriza en 

decir que el todo 

puede ser más, 

menos o igual 

que la suma de 

las partes. 

La
 t

ec
n

o
lo

gí
a.

  

La tecnología que 

inspira el pensamiento 

sistémico es la que se 

utiliza con los misiles 

teledirigidos, en donde, 

aunque el objetivo o 

meta específica sea 

movible se tiene la 

capacidad de llegar a 

dicho objetivo- 

C
ar

ac
te

rí
st

ic
as

. 

El Pensamiento 

Sistémico tiene 

cualidades únicas 

que lo hace una 

herramienta 

invaluable para 

modelar sistemas 

complejos. 

¿C
u

ál
es

 s
o

n
? 

Enfatiza la 

observación del 

todo y no de sus 

partes. Es un 

lenguaje circular 

en vez de lineal. 

Tiene un 

conjunto de 

reglas precisas, 

etc. 

¿P
ar

a 
q

u
é 

se
 a

p
lic

an
? 
Se aplica para 

alcanzar más 

precisión en 

nuestras 

actuaciones con la 

persona, la familia, 

los hijos, la pareja, 

las finanzas, la 

economía, las 

organizaciones. 

Té
cn

ic
as

 d
e 

n
eg

o
ci

ac
ió

n
.  Son las técnicas 

que tiene una 

empresa u 

organización 

para negociar 

con alguna otra 

contraparte. 

¿Q
u

é 
es

 n
eg

o
ci

ar
? 

Es un proceso de 

resolución de un 

conflicto entre 

dos o más partes, 

pues hay 

siempre, bajo la 

negociación, un 

conflicto de 

intereses. P
ar

te
s 

q
u

e 
lo

 c
o

n
fo

rm
an

. 

La preparación, la 

discusión, las 

señales, las 

propuestas, 

intercambio y 

negociación del 

precio. 
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