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Generalidades de la empresa 

 

    

 

  

 

 

 Es promisorio            Son 4:                Riesgo Económico           Plan Lean        Razón de administración  

 

                                                                                                                                                 

 Numero 1:  ¿Qué es? Riesgos Bancarios  Como también el:      Razón de viabilidad 

  

F                          

También tenemos:     2º elemento:    Los resultados de:     Plan Estándar   Razón de financiamiento      

                              

 

3º Elemento:  El siguiente es:       Riesgos Financieros      Plan startup     De un:                                    

  

   

4º Elemento: Por ultimo:         Factores de prevención    Plan One-Page Ayuda a: 

  

                          

Ultimo elemento  Análisis negativo Plan de viabilidad  

  

    Mantenimiento predictivo  

                                                                                                                    Plan interno 

  

                                                                 Sistemas de información 

Un concepto de 

negocio 

Utilidad del plan de 

negocios 

 Si cumple con cinco 

elementos esenciales 

1.-Acercamiento 

a la estrategia 

Plan de 

negocios 

Factores de éxito 

de una empresa 

competitiva 

Mercado potencial 

Evento que pueda 

afectar 

negativamente 

Los factores de 

riesgo 

Es descubrir sus 

características 

genéricas 

Circunstancias que 

pueden disminuir 

el beneficio 

Sirve como instrumento 

de planeación y 

organización.  

Permite conocer 

la rentabilidad del 

futuro negocio 

Grado de innovación 

Presupuesto 

para 

alcanzarlos 

Cubrir necesidades 

de plan de negocio 

puntual 

Propuesta de valor 

al cliente 

2.-Proceso de 

dirección estratégica 

3.-Análisis del 

entorno. 

Incluye fechas de 

entrega y metas 

concretas 

Viabilidad 

Una institución 

financiera 

Comprende un 

conjunto de 

riesgos 

Incorpora posibles 

costes, pasos y 

objetivos 

4.-Análisis interno. 

La cadena de valor. 

Permite demostrar a 

terceros la viabilidad 

Negocio y lo atractivo 

de éste 

Rentabilidad 

Son 3 factores 

Efectos de lograr un alto 

grado de prevención. 

Prevención de 

averías y roturas 

Es pensar acerca de 

que puede salir mal 

Reflejan las necesidades 

de los miembros de la 

empresa 

Es centrar si un 

producto funcionará 

o no en un mercado 

Es resumir el plan 

en una única página 

Conseguir 

financiamiento 


