


COMPRENDER A__
LOS DEMAS

COMUNICACION VERVAL

Comprender las causas del
comportamiento de los
otros.

-

Formacién y manejo de ‘

impresiones

Del algebra cognoscitivo al
procesamiento motivado

-

Comunicacién no verbal el

lenguaje con la expresiones l

miradas y gestos los estados
de animo cambiante es lo
que define al
comportamiento social.

Un conocimiento preciso son
los sentimientos actuales o
estados de animo de las otras
personas que puede resultar

de utilidad en muchos
sentidos.

La formacion de
impresiones son una
serie de influyentes

estudios realizados por
salomén Aseh

En la primera edicién de este

libro no tamos que cuando
conociamos a otra persona se‘
recibia la informacion
confiable.

Las enfermedades las
drogas todo ello puede
influir la manera en que
nosotros pensamos vy
compartamos.

No obstante hasta
donde nos concierne

a la percepcidn social -

este conocimiento es
frecuencia solo un
primer paso.

Como ya hemos visto Aseh
son rasgos centrales y
periféricos son  algunos
aspectos de la percepcion
social.

Se les pedia a los
participantes en la
investigacion que indicara
su nivel de agrado por un
extrafo (alguien que no
conocian).

La mayoria de las
personas estan
dispuestas a hacer
favor a otros cuando se
halla en buen estado
de dnimo.

Ademas usualmente nosotros
gueremos saber mas
comprender fo rasgos
estables de los otros conocer
las causas que hay detrds de
su comportamiento.

Ya que no siempre es
facil obtener inferencias

sobre los motivos o
rasgos de los otros a
partir de su

comportamiento.

Los resultados
generalmente apoyaron
esta ultima hipotesis, la
naturaleza fue estudiada

en experimentos
posteriores.
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