%ERAT IVIDAD
EMPRESAmAL

Empleo de recursos para disenar, producir,
distribuir y vender bienes y servicios /\/

ACTiViDADES \

1. Investigacion y desarrollo
2. Adquisiciones

3. Produccion

4. Distribucion

5. Venta y mercadeo

6. Servicio

7. Generacion de rentabilidad

1. oBJETIVOS

La transformacién de insumos a partir de recursos
humanos, fisicos y técnicos, en productos
requeridos por los consumidores es la produccién.

2. ESPECIFiCACIONES DEL
PRaDCTO 0 SERVICiO

2.1 Simplicidad y practicidad
2.2 Confiabilidad
2.3 Calidad

3. DESCRIiPCioN DEL
 PROCESO

3.1 Determinar todas las actividades
3.2 Organizar actividades de manera secuencial
3.3 Establecer tiempos requeridos

1, DlSTRlBucmN Y PuNTOS DE VENTA ) |
2. PRomncmN DEL PRoDucTO 0 SERViCio , e g warkeng
3. PRoMocCioN DE VENTAS |

4. MARCAS: LOGOTIPOS/SLOGAN

s. FIJACION Y POLITicAS .DE PRECiD

6. PLAN DE iNTRoODuCCION AL MERCADO

7. SiSTEMA Y PLAN DE VENTAS 2ADMINISTRACIDN)

Ciclo de Ventas
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Manual de Taller del Emprendedor. Paginas: 61-75

Alumna: Albores Ocampo Dayan Graciela



