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PLANEACION Y ORGANIZACION EMPRESARIAL

Es aquel propietario de una

empresa comercial con fines de

lucro

TIPOS DE EMPRENDEDORESEMPRENDEDOR  

ADMINISTRATIVO 

Quien hace uso de

la inv. Y del

desarrollo para

generar formas de

hacer las cosas.

• Compromiso

• Determinación

• Perseverancia

• Responsabilidad

• Orientación

OPORTUNISTA  ADQUISITIVO INCUBADOR  IMITADOR  

CARACTERISTICAS  

Quien hace uso de

la inv. Y del

desarrollo para

generar formas de

hacer las cosas.

El que esta en

continua

innovación.

El que crea

unidades que

al final se

convierten en

negocios

nuevos.

Quien genera

sus procesos

de innovación

a partir de

elementos

que ya existen.
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INTEGRACION DE UN EQUIPO

Ventajas Caracteristicas

• Liderazgo

participativo

• Responsabilidad

compartida

• Buena

comunicación

• Respuesta

rápida

• División de

tareas

• Amplitud de la

información

• Diversidad de

ideas

• Responsabilidad

compartida

Grupo de personas con perspectiva organizada y 

clara sobre sus metas.

Desventajas 

• Lentitud

• Mala

integración

• Incertidumbre

y conformismo

• Discusiones

• Responsabilidad

ambigua
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CONSTITUCION DE UNA MICROEMPRESA

Nombre 

de la empresa 

Justificacion

Importancia,

necesidad o

carencia a

satisfacer, o

problema a

resolver.

• Descriptivo

• Original

• Atractivo

• Claro

• Simple

• Significativo

• Agradable

FODA 

• Fortalezas

• Oportunidades

• Debilidades

• Amenazas
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Descripcion de 

la empresa

A través

Tipo de

empresa

Servicios y

ubicación

Comercial

o industrial

Mision Vision

Razón de ser,

propósito por

el cual existe.

Declaración

que ayuda al

emprendedor

a seguir el

rumbo que

dirige a largo

plazo.

Segundo paso

para determinar

el rumbo de la

empresa

Vision



ELECCION DEL PRODUCTO 

Idea original Creatividad    

Crear algo que no

había o dar origen a

algo nuevo

Aquella que tiene la

fuerza para

impulsar el

desarrollo del

emprendimiento

Propuesta de valor  

• Descripción de

la empresa que

recibirá el

cliente dada la

oferta de

marcado y de

su relación con

el proveedor

del bien o

servicio
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CAPITALIZACION DE LA EMPRESA

Capital social Costos y gastos    

Cantidades de

dinero que se

otorgan para

pagar lo que

se requiere en

el negocio

Cantidad total de

dinero que se

invierte por parte

de los dueños de la

empresa

Entradas y 

salidas  

Ingresos y

egresos de

dinero que se

dan en la

empresa
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Creditos

Aportación

económica

que se

entrega a la

empresa

Flujo efectivo   Vision

Recolección de

información de

salidas y

entradas de

dinero

Metodos para

conseguir el

financiamiento

de una

empresa para

que esta

comience a

operar


