Premacion del preducis o

Marcas

La venta de un preducts se gacilita cuande el cliente consce

el preducte. y lo- selicita per su nembre; este es pesible
gracias a las marcas
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Fijacion y peliticas de precio
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Sistema y plan de ventas (administracion)
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Operatividad de una
empresa




Preducte y su elaberacion

Busqueda de materia prima y siempre elaberands el preduct en
base al wgar de distribucion y zena epidemislogica

Presenta: Raymunde Lepez Santiage



