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Nombre del alumno: Daniela calderén Sanchez.
Nombre del profesor: Ana Laura Culebro Torres.
Nombre del frabajo: Super nota.

Materia: Taller del emprendedor.

Grado: Noveno cuatrimestre.

Grupo: “A”

Comitdn de Dominguez Chiapas a 10 de Junio del 2021.
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¢Qué es?

Nacimiento de la idea de negocio.
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Modelo de negocios.

La base sobre la que va a funcionar
tu empresa.

Es una herramienta previa al
plan de negocio que te
permitira definir con claridad
qué vas a ofrecer al mercado,
cémo y con quien vas a
vender.

Caracteristicas.

ALGUNOS DE SUS ASPECTOS.

Seleccionar a sus clientes.
Segmentar sus ofertas de producto/servicio.
Crear valor para sus clientes.

Conseguir y conservar a los clientes.
o Salir al mercado
(estrategia/canales/logistica/distribucion).

- Disefio de servisios
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Aumentar el margen de ganancias debe disminuir
los costos y asi hacer frente a la competencia.

Ser el numero uno en el area o sector,
teniendo un muy buen control.

Esquema administrativo modesto, materias
primas superiores y tecnologia con alto control

Servicio u proceso, que se caracteriza por ser algo nuevo,

perfeccionado, que sale de lo convencional, no repetido o comin.

VENTAJAS DEL ANALISIS >
FODA

» Facilitan el analisis del quehacer empresarial.

» Facilitan la realizacion de un diagnéstico para la
construccion de estrategias que permitan reorientar el
rumbo empresarial.

» Permiten identificar la correspondencia entre la

inversion y la rentabilidad.

ANALISIS FODA.

Es una herramienta que el emprendedor
puede utilizar para valorar la viabilidad
actual y futura de un proyecto.

Permite identificar tanto las oportunidades

como las amenazas que presentan nuestro

mercado, y las fortalezas y debilidades que
muestra nuestra empresa.

de calidad.

FORTALEZAS

¢Qué cosas son las que tu empresa
hleon?njoryquoludmdol-

¢ Tu empresa es fuerte en el mercado
0 en el segmento al que apunta?

¢Por qué?

(,Tupononal
empresa y con su vision?

DEBILIDADES

£Qué cosas son las que tu empresa no

hace bien, incluso peor que otros?

¢Cudles son las razones detras de los
problemas existentes?

¢LLos defectos vienen de la mano de
insuficientes recursos o de una mala
asignacion de los mismos?

OPORTUNIDADES

¢ Tu mercado esta en crecimiento?

¢Los productos o servicios satisfacen
tendencias de consumo, o podrian
adaptarse para hacerlo?

¢Existen nuevas tecnologias o
cambios en el marco regulatorio que tu
empresa puede aprovechar?

AMENAZAS

4 Qué hace la competencia mejor que
tu empresa?

LQué

legales, )
tu

?

¢Existen nuevas tecnologias o modas
de consumo que amenacen el futuro
de tus productos o servicios?
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