EUDS

PASION POR EDUCAR

Nombre de alumno: Jesimiel Ortega Gomez

Nombre del profesor: Ana Laura Culebro Torres

Nombre del frabajo: sUper nota unidad 2
Materia: taller del emprendedor

Grado: noveno cuatrimestre
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Comitadn de Dominguez Chiapas a 11 de junio de 2021




mpues;tc@u de valor

Meta de elaborar y desarrollar un plan estratégico es crear una

ventaja competitiva, agregar factores que identifiquen y diferen-
cien a lascompania de sus competidores y le den una posiciéon Gnica
y superior en el mercado
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PROPUESTAS DE VALOR IREI.ACIUNES CON CLIENTES
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CANALES

SEGMENTOS DE CLIENTE
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Un diagrama de los componentes clave de la empresa a integrar al iniciar

ESTRUCTURA DE COSTES

FUENTES DE INGRESOS

y operar la misma. Una estructura que seré ciertamente Gtil y eficaz si se
sigue paso a paso cada uno de los bloques estratégicos que lo conforman.

Caracteristicas de los modelos de negocios

Bajos costos : para aumentar el margen de ganancias debe disminuir los costos
y asi hacer frente a la competencia.

Innovacion y diferenciacion : debe ser de valor para el comprador, y se propor-
ciona al reducir el costo o aportar una mejor o mayor utilidad al producto, la di-

ferenciacion debe ser real y percibida por el cliente.

Debilidades
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Analisis FODA

TS wne lnerranuients que el emprendedor puede wtilizay pa-
rra. wallorar Jla wialolbiclecl actueal y futura de unproyecto, s
clecir, es un diagnostico que iacilita la toma de decisiones.
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