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<] NACIMIENTO DE LA IDEA

DE NEGOCIO

PROPUESTA DE VALOR

Desde una perspectiva estratégica, la clave del
éxito de un negocio es desarrollar una ventaja
competitiva Unica, que le permita crear valor
para los consumidores y que le sea dificil de
emular a la competencia.

La mezcla Unica de productos, servicios,
beneficios y valores agregados que la empresa
ofrece a sus clientes.

La propuesta de valor debe cumplir con las
siguientes caracteristicas.

e Reflejar la funcionalidad, el servicio, la
imagen, la oportunidad, la calidad y el precio
gue una empresa ofrece a los clientes.

e Incluir informacién importante para los
clientes, como plazos de entrega y riesgos o
expectativas.

e Conocer y reflejar las caracteristicas, visibles
0 no, que atraen a un posible comprador, lo
que define a la empresa como proactiva ante
sus clientes.

e Comunicar lo que hace mejor la empresa o la
diferencia de la competencia.

CARACTERISTICAS DE LOS
MODELOS DE NEGOCIOS

Un modelo de negocio describe Ilas
operaciones de la compafiia, incluyendo
todos sus componentes, procesos y funciones
qgue tienen como resultado un costo para la
empresay un valor para el consumidor.

El objetivo de un modelo de negocio es
mantener los costos fijos bajos y el valor para
el cliente alto para maximizar las ganancias.
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GENERACION DE IDEAS

En todas partes hay ideas que no requieren, al
menos en un principio, una inversion
extraordinaria, y que si se tiene la capacidad
para detectarlas pueden convertirse en la
solucioén a las necesidades o problemas que las
personas requieren.

La generacion de ideas se describe como el
proceso de creacion, desarrollo y
comunicacion de ideas abstractas, concretas o
visuales.

La importancia de la generacion de ideas es
relevante porque te permite expandir su rango
de ideas mas alld de su rango actual de
pensamiento. Primero se debe expandir el
pensamiento para incluir mas preguntas, mas
variables y mas ideas antes de comenzar el
proceso de refinamiento
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MODELO DE NEGOCIO

Un modelo de negocio (también conocido
como disefio de negocios) describe la forma
en que una organizacion crea, captura y
entrega valor, ya sea econémico o social. El
término abarca un amplio rango de
actividades que conforman aspectos clave de
la empresa, tales como el propédsito de la
misma, estrategias, infraestructura, bienes
que ofrece, estructura organizacional,
operaciones, politicas, relacién con los
clientes, esquemas de financiamiento vy
obtencion de recursos, entre otros.

CONSULTORIA

La importancia de un modelo de negocio para
el emprendedor es que, por lo comun, la
planeacion que se aplica al inicio de las
operaciones de la empresa determina su
éxito o fracaso. Un modelo de negocio es la
forma en que se llevara a cabo una actividad
de servicios o manufactura, para que sea
rentable 'y se obtengan  beneficios
econémicos.



