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El proceso de creación, 

desarrollo y comunicación de 

ideas abstractas, concretas o 

visuales 

Propuestas de valor 

Una herramienta previa al 

plan de negocio que te 

permitirá definir con claridad 

qué vas a ofrecer al mercado 

Es 

Idea original   

Herramienta estratégica  

es un recurso para transmitir de 

manera objetiva y directa las 

ventajas que una empresa puede 

aportar a sus clientes. 
 

 
 

Cualidades

: 

Nacimiento de la idea de negocio  

Relaciona los aspectos más 

destacados de una empresa y la 

posiciona entre sus consumidores 

Darle al cliente una idea 

clara, concisa y 

transparente de cómo un 

negocio en particular puede 

ser relevante para él. 

Tiene la fuerza para 

impulsar el desarrollo 

del emprendimiento    

→son atractivas   

→duraderas  

→están sustentadas a 

que clientes estén 

dispuestos a pagar por 

dicho producto   

 

→fase de exploración  

→fase de generación de ideas 

→fase de convergencia 

Generación de ideas    

Elementos 

similares a los de 

la competencia    

→ Cómo lo vas a hacer 

→ A quién se lo vas a vender 

→ Cómo se lo vas a vender  

→ de qué forma vas a 

generar ingresos   

 

Tiene como objetivo: 

Expandir su rango de 

ideas más allá de su 

rango actual de 

pensamiento 

→guía las operaciones de una compañía  

→atraer líderes e inversionistas  

→obliga a los emprendedores a aterrizar 

sus ideas  a ala realidad   

Modelo de negocio    

Permite  

Es 

 

→análisis FODA   

→análisis de la industria y del 

mercado  

→análisis técnico-operativo  

→análisis organizacional y de 

gestión del recurso humano  

Fases   

3 funciones esenciales   

https://rockcontent.com/es/blog/author/edgar/
https://rockcontent.com/es/blog/author/edgar/


  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

  

 

Propuesta de valor  

Elementos  Naturaleza del proyecto    

Segmento del mercado   

Estructura de la cadena 

de valor  

Nacimiento de la idea de negocio  

 

Definir cuáles son los 

objetivos, la misión que 

persigue   

Estrategia competitiva  

Posición de la compañía 

en la red de oferentes   

Generación de ingresos y 

ganancias   

Especificar la necesidad o 

el problema concreto que 

resuelve   

Justificación de la empresa  


