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Ventas en bonos  

Venta de bonos  

Concepto y características 

Venta de bienes muebles 

o inmuebles por la cual 

se hace una serie de 

pagos iguales durante un 

periodo de semanas o 

meses. 

El título de propiedad 

puede conferirse al 

transferir la propiedad, 

quedando sujeto a una 

hipoteca o garantía 

prendaria otorgada en 

favor del vendedor. 

Titulo  

Podrá otorgarse también al 

comprador después de que 

éste haya efectuado cierto 

número de pagos, o 

solamente después del 

pago final. 

El cual, el precio pactado se 

cobra en abonos o plazos 

periódicos. Por lo general, al 

firmarse el contrato se 

establece un pago inicial. 

Tipo de operaciones  

El riesgo del vendedor aumenta 

debido al aplazamiento del cobro 

se puede emplear. 

Retención de la factura 
Cesión inmediata de la factura. 
Cesión de la factura a un 
fideicomiso. 
 

Las ventas en abonos están 
sujetas a pérdidas y gastos 
mayores que las ventas 
regulares. 

Las pérdidas en los 
cobros pueden 
incrementarse debido a 

Adquirir artículos como 
automóviles, línea blanca, 
muebles de lujo 

Se reconocen gastos relativos a 
las ventas en abonos en 
periodos contables. 

Se registra la totalidad de la 
utilidad bruta en el periodo 
contable en que se realizó. 

Se registra la utilidad bruta 
correspondiente a las ventas en 
abonos con base en los cobros 
realizados. 

Métodos  para registrar la 
utilidad en relación con los 
plazos cobrados. 

Los primeros cobros se 
consideran como una 
restitución del costo 

Los primeros cobros 
se consideran como 
utilidad y los últimos 
como una restitución 
del costo. 

Se considera que cada 
cobro incluye una 
restitución del costo y 
una utilidad en las 
mismas proporciones. 

Ventajas de las ventas en 

abonos 

Coadyuvan al mejoramiento 

financiero de la empresa. 

Benefician a las clases 

populares que requieren 

bienes muebles para 

satisfacer sus necesidades 

Alienta el ahorro, ya que los 

compradores deberán 

destinar una parte de sus 

ingresos al pago de las 

mensualidades 

Fomenta la creación de 

fuentes de empleo, al 

requerirse más personal 

para los departamentos de 

crédito y cobranza. 

Desventajas de las ventas 

en abonos son 

Al incrementar éstas, se 

incrementan los posibles 

gastos por las estimaciones 

para las cuentas de cobro 

dudoso. 

Incrementa los gastos de 

operación debido al aumento 

del personal del departamento 

de crédito y cobranza. 

Acrecienta las pérdidas 

derivadas por rescisiones o 

cancelaciones de contratos. 

Los artículos recuperados por 

efectos de la depreciación, 

uso, desgaste, 

desactualización tecnológica. 

Es demasiado 
conservador y no tiene 
justificación, a menos 
que no puedan 
recuperarse los bienes. 

Se considera no 
conservador; 
además, tiende a 
sobreestimar la 
utilidad neta 

Se considera que cada 
cobro incluye una 
restitución del costo y 
una utilidad en las 
mismas proporciones. 

Se apega más al 
postulado de la 
devengacion contable y de 
la asociación de costos y 
gastos con ingresos. 

Permite un 
enfrentamiento más 
adecuado entre los 
ingresos y su costo 
correspondiente. 

Los procedimientos de 
registro de las ventas en 
abonos deben tener 
presente esta situación 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Ventas en bonos  

Disposiciones fiscales  

Marco contable, legal y fiscal 

Este tipo de operaciones de 
ventas en abonos tiene bases 
legales, las cuales se 
encuentran contenidas entre 
otras disposiciones. 

El Código Civil y el Código de 
Comercio. 

El postulado de la sustancia 
económica, el cual establece 

La sustancia económica debe 
prevalecer en la delimitación 
y operación del sistema de 
información contable. 

Al estudiar los diversos 
procedimientos para su 
registro, mencionaremos 
nombre, movimientos al 
inicio, durante y al finalizar el 
ejercicio. 

Naturaleza y significado del 
saldo de las cuentas 
empleadas; sin embargo, 
cabe hacer dos aclaraciones 

La primera, que los 
movimientos y saldos que 
empleamos en esta sección 
corresponden a las 
operaciones básicas. 

No se incluyen conceptos 
como el IVA, intereses, 
descuento de documentos o 
rescisión de contrato. 

La segunda se relaciona con 
los rubros de las cuentas. 

Pueden mostrar diferencias 
con las denominaciones que 
se pudieran encontrar en 
algunas empresas, 
despachos o textos. 

Procedimientos  

Procedimiento de registro 

Transacción mercantil 
constituye, al igual que las 
ventas al contado o a crédito 

Con o sin documentos, una 
enajenación de bienes  una 
operación típica de 
compraventa de mercancías 

Procedimiento analítico 

Tiene como finalidad obtener 
la utilidad realizada por 
ventas en abonos al final del 
ejercicio. 

Se logra mediante el 
conocimiento del inventario 
final, y por medio de asientos 
de ajuste. 

Se utilizan las siguientes 
cuentas. 

*Clientes por ventas en 
abonos, ventas en abonos. 
*Utilidad bruta diferida por 
ventas en abonos. 
*utilidad bruta realizada por 
ventas en abonos. 
 

Otros procedimientos 

Procedimiento alternativo 
para el registro de las ventas 
en abonos es el propuesto 
por Raúl Niño Álvarez 

La utilidad bruta por realizar 
se reconoce desde el 
momento de celebrar la venta 

Ley Federal de Protección al 

Consumidor 

Ley del Impuesto sobre la 

Renta 

La rescisión en su artículo 71 
prescribe 

En los casos de operaciones en 
que el precio deba cubrirse en 
exhibiciones periódicas. 

Este precepto contempla un 
principio de justicia más objetivo. 

Con esta regla no se rompe el 
principio de igualdad procesal ni 
se afecta la seguridad del 
contrato. 

Código de comercio 

Regula este acto en el título 
sexto, De la compraventa y 
permuta mercantiles y de la 
cesión de créditos 
comerciales. 

Artículo 371 

Serán mercantiles las 
compraventas a las que este 
código  les da tal carácter, y 
todas las que se hagan con el 
objeto directo. 

Marco fiscal 

Se encuentra conformado por 
el Código Fiscal de la 
Federación. 

La Ley del Impuesto sobre la 
Renta y la Ley del Impuesto al 
Valor Agregado con sus 
respectivos reglamentos. 

Artículo 17 

Las personas morales residentes en 
el país acumularán la totalidad de 
los ingresos en efectivo, en bienes, 
en servicios, en crédito 

El ajuste anual por inflación 
acumulable es el ingreso que 
obtienen los contribuyentes por la 
disminución real de sus deudas. 

Fecha en que se considera que se 
obtienen los ingresos. 

Los ingresos se obtienen, en 
aquellos casos no previstos en otros 
artículos de la misma. 

Ley del Impuesto al Valor 
Agregado 

La enajenación 

Se tipifica como una actividad 
sujeta a esta ley en la fracción I 
del artículo 1 del capítulo I 

En el capítulo II, el artículo 8, De la 
enajenación‖ 

Se  define o acepta la enajenación 
en los términos establecidos por el 
Código Fiscal de la Federación, 

El artículo 11 señala 

Se efectúa la enajenación de los 
bienes en el momento en el que 
efectivamente se cobren las 
contraprestaciones. 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Ventas en bonos  

Aplicación practica  

Asientos en diario y 

mayor  

Por la venta, el costo y los intereses 

Por el enganche 

Por el cobro de los 9 
abonos 

Intereses devengados y 
disminución de las cuentas de 
orden. 

Asientos de pérdidas y ganancias. 

Estado de resultados 

Balance general. 

Cuentas que se 

emplean  

Ventas en abonos 

Costo de ventas en abonos 

Clientes por ventas en 
abonos 

Utilidad bruta diferida por 
ventas en abonos 

Utilidad bruta realizada 
por ventas en abonos 

Utilidades por realizar 
―debe 

Clientes cuenta de 
intereses. 

Registro de los 

intereses 

Para el registro de los 
intereses a cargo de los 
clientes por ventas en abonos 

En primer lugar se debe 
calcular los mismos. 

Se pueden implementar varias 
fórmulas lo que más se le facilite 
a la empresa.  

Datos de la formula 

C: capital 

R: redito 

T: tiempo 

I: unidad 


