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IMPLANTACION DEL MODELO DE
NEGOCIO

Investigacion del mercado:

Se utiliza como una herramienta valiosa en la Las 4 P’s
obtenciéon de informacion a los clientes, para
- q . Producto
saber que es lo que necesita el cliente. El producto es el principal pi de i fia de marketing y todas las acciones que
tomemos deben girar en torno a él.
. Precio

El precio es la cantidad a pagar cuando quieres adquirir un determinado producto o servicio y a su
vez uno de los elementos mas poderosos a la hora de tomar una decision de compra.
. Punto de venta o distribucién
Debes tener claro como vas a lograr que tus productos lleguen a tus clientes, es decir, ten claro como
vas a distribuirlo o cuéles van a ser sus puntos de venta.
. Promocién
7 R Lo mas importante de todo es que conozcas al dedillo a tu publico objetivo para utilizar los
Estudio del mercado: medios o canales adecuados.
Para que me entiendas, no es lo mismo dirigirte a jovenes de entre 18 y 20 afios donde las
El estudio de mercado es el medio para RIS SEEEIES, G (g,
recopilar, registrar y analizar datos en relacion
con el mercado especifico al cual la empresa

ofrece sus productos.

Organizacion

Elementos de produccion:

Equipo e instalaciones

Materia prima

Necesidades de materia prima
Identificacion de proveedores y cotizaciones
Capacidad instalada

Ubicacion de la empresa

Disefio y distribucion de planta y oficinas

PRESENTACION DEL MODELO DE NEGOCIO

Plan de trabajo Marketing Organizacion
El area de organizacién abarca también una serie de
actividades a realizar:

explorar, crear y entregar Definir las funciones de la empresa y el personal que las

valor para  satisfacer llevara a cabo.
Disefiar la estructura organizacional de la empresa

necesidades de un Establecer los perfiles de cada puesto
mercado objetivo con lucro. Elaborar los manuales operativos de cada area funcional.
» Disefiar el proceso de reclutamiento, 5
Produccién contratacion e induccion del personal
. _’ - Definir el sistema de capacitacion a segui la emprt
es la actividad que aporta valor agregado por creacion y suministro Elaborar los tabuladores y politicas de adminis ion de
de bie_ne_zs y servic?os, es decir, consiste_ en la creacion de productos sueldos y salarios. :
0 senicios y, al mismo tiempo, la creacion de valor. Estah\ecﬁ el procedimiento de evaluacion de
desempeno del personal.
Disefiar y establecer los procedimientos de relaciones
laborales

Es un instrumento de planificacion. Entendiendo planificacién es la ciencia y el arte de
como un proceso de concertacién que por su caracter dindmico,
evoluciona y se adecua a un contexto social, espacial y temporal.



https://es.godaddy.com/blog/como-identificar-a-tu-publico-objetivo/
https://es.godaddy.com/blog/cuales-son-las-redes-sociales-mas-utilizadas-a-nivel-corporativo/
https://es.godaddy.com/blog/cuales-son-las-redes-sociales-mas-utilizadas-a-nivel-corporativo/

